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RESUMEN 

 

 

El presente estudio tuvo como propósito diagnosticar la oferta y demanda de la 

mecanización agrícola del municipio de Dulce Nombre de Culmí, Olancho; para identificar 

puntos de acción que sirva para diseñar estrategias que fortalezcan dicho sector. Este sector 

es de mucha importancia para el desarrollo económico, productivo y cultural del municipio 

ya que proporciona el sustento diario de muchas familias involucradas en este rubro.  Para 

lograr un estudio adecuado de este sector se realizó la aplicación de encuestas personales 

dirigidas a las personas que se dedican a la producción de los diferentes productos, es decir 

los demandantes de servicios de mecanización agrícola, y también se le aplicó encuestas a 

las personas dueñas de maquinaria agrícola los cuales se pueden identificar como los 

oferentes de los distintos servicios de mecanización agrícola, por medio de la información 

obtenida de estas fuentes de primarias, se logró realizar el análisis de las diferentes 

variables planteadas en este estudio, las cuales fueron;  La demanda y oferta de servicios de 

maquinaria agrícola, balance de la oferta y demanda y limitaciones de la oferta de los 

servicios de maquinaría agrícola.  Para la tabulación de datos se utilizó el software 

estadístico SPSS versión 21, los cuales fueron transportados al programa Microsoft Excel, 

permite este analizar los datos recabados y así poder concluir ante el estudio. El diagnostico 

concluye en que tanto como la oferta y la demanda están en un proceso de desarrollo; sin 

embargo, sigue siendo necesario de capacitaciones y programas de apoyo para que dicho 

sector se fortalezca a beneficio de la comunidad. 

 
 
 

Palabras claves: mecanización agrícola, oferta, demanda. 

 

 



 
 

 
 
 
 

I. INTRODUCCIÓN 

 
 
 

A lo largo de la historia, la lucha por la producción de alimentos ha dominado gran parte 

del tiempo y el esfuerzo de la humanidad.  Según Eólica Bolich en su artículo Historia de 

la Maquinaria Agrícola la mano de obra fue la norma durante miles de años.  No fue sino, 

hasta la revolución industrial del siglo XIX que "la agricultura mecanizada" tomó el lugar 

del caballo, el buey, la mula y el sudor humano, y sólo en algunas partes del mundo, como 

en los países subdesarrollados o en vías de desarrollo, se sigue utilizando la fuerza de tiro 

para las labores primarias de preparación de tierra (Bolich, 2015).  

 
 

La División de Infraestructuras Rurales y Agroindustriales de la FAO explica que, en países 

con un alto grado de tecnificación agrícola, la utilización de maquinaria en la agricultura se 

trataba como el proceso que intenta aumentar la producción y la eficiencia, mediante el uso 

adecuado y eficiente de distintas máquinas y métodos de trabajo.  Para países en vías de 

desarrollo, elementos como el alto costo de la tecnología agrícola, arraigo cultural 

productivo y los bajos ingresos de sus habitantes, hacen que la agricultura mecanizada sea 

casi inaplicable a sus sistemas de producción.  En cambio, los países agrícolas 

desarrollados, ven la mecanización como parte importante para el desarrollo rural, un hecho 

que en la administración agrícola debe ser vista con relevancia (FAO, 2015). 

 
 

Enmarcados en lo antes expuesto, se desarrolló un diagnóstico de la oferta y la demanda de 

mecanización agrícola en el municipio de Dulce Nombre de Culmí, Olancho, con el 

propósito de determinar cuál es la condición actual del mercado de servicios de 

mecanización en el municipio.  Esta investigación propone la difusión de información 

oportuna y relevante, capaz de influir en las decisiones, patrones culturales y métodos 

ancestrales de preparación de tierra de los productores, en búsqueda del aseguramiento 

agroalimentario del municipio y de la maximización de las inversiones realizadas.  



 
 

 
 
 
 

II. OBJETIVOS 

 
 
 

2.1. General 

 

 

Desarrollar un estudio mediante un enfoque descriptivo que permita conocer la situación 

actual de la oferta y demanda de la utilización de maquinaria agrícola en el municipio de 

Dulce Nombre de Culmí, Olancho. 

 

 

 

2.2.  Específicos 

 

 

 Determinar la oferta y demanda de servicios de maquinaria agrícola en el municipio de 

Dulce Nombre de Culmí, Olancho. 

 
 

 Identificar los oferentes y los demandantes de los servicios de mecanización, existentes 

en el municipio de Dulce Nombre de Culmí, Olancho. 

 
 

 Indicar cuales son los sectores del municipio con mayor demanda de mecanización 

agrícola.  

 
 

  



 
 

 
 
 
 

III. REVISIÓN DE LA LITERATURA 

 
 

3.1.Historia de la Mecanización Agrícola 

 
 

A lo largo de la historia, la lucha por la producción de alimentos ha dominado gran parte 

del tiempo y el esfuerzo de la humanidad. La mano de obra fue la norma durante miles de 

años.  No fue sino hasta la revolución industrial del siglo XIX que "la agricultura 

mecanizada" tomó el lugar del caballo, el buey, la mula y el sudor humano, y sólo en 

algunas partes del mundo (Bolich, 2015). 

 
 

En la época del mundo antiguo, explica el mismo autor, la agricultura comenzó con el 

cultivo de trigo y otras gramíneas, hace unos 10.000 años. El arado que rompe el suelo 

pesado y da vuelta los pastos y malezas, llegó a la escena agrícola en algún momento 

después de la domesticación del buey en la Mesopotamia alrededor de 6000 AC.  Una 

sembradora de tubo sencillo para empujar las semillas en el suelo, una técnica de siembra 

mejorada, fue inventada alrededor del 1500 AC, y un tipo de perforación múltiple fue 

inventada en China alrededor del 200 AC.  La hoz se utilizaba para cosechar el grano, que 

se trillaba a mano con un látigo para separar el grano del tallo. (Bolich, 2015). 

 
 

Por otra parte, la época moderna de la mecanización comenzó en la primera mitad del siglo 

XIX, los cambios originados por la Revolución Industrial, no solo impactaron el desarrollo 

social de las grandes ciudades, también impactaron los modos de producción agrícola 

alrededor del mundo. Fue entonces cuando las grandes fincas de los Estados Unidos en el 

Sur y el Oeste requirieron alternativas a la mano de obra.  El sector de la mecanización 

agrícola dio un paso grande en cuanto a maquinaria de trabajo rupestres con las que 

contaba. (Borchi, 2014). 
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3.2.Estrategia de mecanización agrícola (EMA) 

 

 

De todas las modernas tecnologías agrícolas introducidas en los países en desarrollo, 

probablemente la mecanización sea la más polémica.  Se le ha atribuido la agudización del 

desempleo rural y su contribución a otros males sociales. De acuerdo a investigaciones 

realizadas por La División de Infraestructuras Rurales y Agroindustrias de la FAO, en los 

años 60 y 70, y a principios de los 80, se donaron numerosos tractores o se cedieron con 

préstamos ventajosos a los países en desarrollo (FAO, 2015) 

 

 

Prosigue explicando la misma investigación realizada que los proyectos formulados para 

suministrar servicios de tractores a través de organismos gubernamentales dieron 

lamentables resultados.  Estos planes de alquiler de tractores del sector público fracasaron 

por el costo distorsionado del capital en comparación con la mano de obra y los animales de 

tiro, una mala administración crónica y las ineficacias intrínsecas de cualquier servicio de 

maquinaria manejado por el gobierno (FAO, 2015). 

 

 

La demanda de alimentos provoca la demanda de tecnologías agrícolas innovadoras. Jaime 

Negrete expone que en la actualidad se debe fomentar el desarrollo sostenible en diferentes 

sectores de la sociedad por medio del  implementar políticas de producción agrícola con 

tecnología apropiada, donde se generan gran parte de los empleos, se ubican gran cantidad 

de empresas y se responde de manera rápida y eficiente a los cambios en la composición 

sectorial de demandas intermedias y finales, con más empleo y más producto (Negrete 

2011). 

 

 

Es así que la mecanización agrícola no es una actividad aislada, sino que forma parte de un 

complejo conjunto de interacciones entre numerosos participantes.  Además de los aspectos 

agronómicos, técnicos y sociales, también hay una importante función institucional de 

aspectos como la educación, la extensión y la investigación agrícola.  La infraestructura 

rural y los mercados mundiales tienen una importancia vital (FAO, 2015). 
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Varios países están tratando de elevar el nivel de mecanización agrícola mediante compras 

consolidadas y distribución de cosechadoras mecánicas y/o tractores.  La FAO puede 

ayudar en este proceso, que debería ser participativo.  Este ejercicio redunda la formulación 

de una estrategia nacional de mecanización agrícola y se ha emprendido en muchos países, 

en particular de África.  La estrategia formulada puede servir para preparar un plan de 

acción para mejorar la producción agrícola y la seguridad alimentaria a través de medidas 

normativas, inversiones e intervenciones de orden agrícola y/o técnico (FAO, 2015). 

 

 

 

3.3. Factores a considerar para mecanizar un terreno agrícola. 

 

 

Según Polanco (2007) la selección de maquinaria para una finca o terreo agrícola, implica 

que el usuario potencial analice la información relacionada con: 

 

 Situación económica actual del agricultor y los cambios a que se verá sometido. 

 Información relacionada con el rendimiento probable de las máquinas. 

 La rentabilidad, compactibilidad y uso sostenible. 

 Riesgos mínimos dentro de la infraestructura técnica, económica y social ya existente o 

que pueda mejorarse.  

 

 

 

3.4. Toma de decisiones en relación con la mecanización 

 

 

Uno de los aspectos elementales en la agroindustria es la toma de decisiones que 

determinan el rumbo de la empresa o la persona que realiza una inversión.  El agricultor o 

inversionista que se encuentra en condiciones óptimas para mecanizar su granja debe basar 

la selección no sólo en la información técnica de las máquinas como el rendimiento 

probable, sino que debe considerar otros factores sumamente importantes como el clima, el 

suelo, modalidad del cultivo, la rentabilidad, compatibilidad y uso sostenible. Es de suma 

importancia que al momento de tomar una decisión en relación a la mecanización se tenga 

muy clara la información antes de ejecutar cualquier acción (Canós 2014). 
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3.4.1. Influencia de la maquinaria agrícola en la producción agropecuaria 

 

 

La agricultura moderna, requiere de un alto grado de mecanización, con la selección y 

operación adecuada de la maquinaria, que posibilite la realización de las labores en los 

plazos previstos y del modo esperado, sin incurrir en sobre costos del parque de maquinaria 

y su consecuente efecto negativo sobre los resultados económicos y operativos de la 

empresa agropecuaria (Camacho, 1991). 

 

 

 

3.4.2. Efectos ecológicos de mecanización agrícola. 

 

 

Investigaciones realizadas en la Universidad Nacional Abierta a Distancia en Colombia, 

han puesto de manifiesto los efectos inevitables de utilizar maquinaria agrícola. En primer 

lugar Cuando se deja descubierto el suelo entre la cosecha y la siembra de un nuevo 

cultivo,  las  radiaciones  solares  directas  matan  la  macro  y  micro  flora  y  fauna del 

suelo, el impacto directo de las gotas lluvias rompe los agregados del suelo en finas 

partículas que taponan los poros causando encostramiento superficial que impide la 

circulación del aire y la infiltración del agua (UNAD) 

 

 

Otro factor que se hace mención en esta investigación es la contaminación que causa el 

ruido de los motores, la vibración que produce el movimiento de las máquinas, equipos y 

herramientas, la expulsión de residuos de la combustión y lubricación de los motores y 

equipos, inciden  directamente en el equilibrio de los ecosistemas o agroecosistemas, 

afectando directamente la vida de la flora y la fauna. (UNAD) 

 
 

La afectación de la labranza depende directamente del tipo del suelo, sus características 

físicas (textura, estructura, porosidad, etc.) y de los contenidos de humedad en el suelo, por 

eso cada vez que se requiere una intervención tipo labranza, se debe preguntar, cuál es el 

problema y como se puede controlar en la forma que menos afecte al suelo.  A continuación 
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mencionamos algunos de los problemas que se pueden ocasionar al medio por el mal uso de 

la maquinara agrícola (Polanco, 2007). 

 

 

 

3.5. El potencial de trabajo del hombre 

 

 

Aun con los grandes avances logrados por el hombre en la construcción de las máquinas 

que eficiente el trabajo y permiten un mayor tiempo de descanso para él hombre, estas 

siguen dependiendo del control y conducción de éste, pues en cualquier sistema o unidad de 

producción, el recurso más valioso con que cuenta una industria es el talento humano, el 

cual es capaz de manejar la tecnología y producir capital (Pérez, 1998). 

 

 

 

3.6. La fuerza de tracción animal 

 

 

Los factores por los que el agricultor decide utilizar el sistema de tracción animal para 

preparar y cultivar su terreno; entre ellas está la tenencia y distribución de la tierra, con 

áreas muy pequeñas por agricultor y a lo difícil de la topografía de ladera y pendientes 

pronunciadas en las que se mueve con mayor facilidad los animales; que hace que sea más 

conveniente este sistema que hacer esfuerzos en la adquisición de maquinaria agrícola 

(Carrera, 2003). 

 

 

3.7. Aspectos básicos en la selección de maquinaria e implementos 

 

 

El objetivo del proceso de selección es determinar con mayor o menor precisión, el tamaño 

y la capacidad de las máquinas, equipos y herramientas requeridos para satisfacer las 

necesidades básicas de una determinada explotación, en forma tal que los productos 

obtenidos generan el máximo de ingresos con el mínimo de costos.  En razón del elevado 

costo de los equipos y de las labores mismas de mecanización, la selección debe ser muy 

cuidadosa (Camacho, 1991). 
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En principio, es necesario que el agricultor propietario conozca bien sus recursos, tales 

como capital, tierra, mano de obra, créditos etc. Además debe conocer los requerimientos 

de los posibles cultivos, metodología de la producción, tiempo disponible, agua disponible 

etc.; debe determinar cuáles de las operaciones agrícolas requieren mecanización (arar, 

rastrillar, sembrar, abonar, cultivar, fumigar y cosechar) (Camacho, 1991). 

 

 

Al adquirir maquinaria, con destino a trabajos de explotaciones agropecuarias, deben 

tenerse en cuenta varios factores, que inciden en su aplicación tales como: eficiencia, 

rendimiento y economía. Para ello es conveniente partir de la base principal, que es el tipo 

de trabajo a que debe someterse, clase de terrenos y cultivos a sembrar. En la mayoría de 

los casos, el agricultor compra un tractor corriente de llantas, para labrar terrenos, donde 

difícilmente puede operar uno de cadenas, o al contrario uno de cadenas para emplearlo en 

cultivos de corrientes. (Pérez, 1998). 

 

 

 

3.7.1. Mecanización Agrícola 

 

 

La mecanización se puede definir como el proceso mediante el cual se incorporan 

diferentes clases y tipos de máquinas, equipos y herramientas en el proceso productivo de 

los cultivos, con el propósito de lograr una mayor eficiencia técnica y económica, que 

permita al agricultor una mayor producción y productividad de sus predios  (Donaire, 

2014). 

 

 

La mecanización agrícola comprende toda la maquinaria agrícola accionada por medios 

mecánicos que utilizan motriz preveniente de motores de combustión de elementos líquidos 

(diésel, gasolina, alcohol), gas (Biogás, gas natural, propano etc.) o combustibles sólidos, 

(carbón, leña, desechos vegetales, etc.), siendo el motor diésel el que se ha convertido en la 

principal fuente de fuerza motriz en la maquinaria agrícola, gracias a su gran eficiencia y 

menores costos operativos con respecto a los otros motores (Donaire, 2014). 
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Por tanto, la mecanización agrícola incluye la incorporación de todos aquellos aparatos que 

se utilizan para el aprovechamiento de las tierras agrícolas, desde las fases de adecuación 

de los terrenos, siembra, producción, cosecha, poscosecha y transformación de las materias 

primas, permitiendo en muchos casos la incorporación de nuevas tierras a la producción de 

alimentos, como la obtención de más de una cosecha al año.  Los equipos agrícolas que se 

utilizan para realizar muchas tareas agrícolas reciben el nombre de aperos; estos equipos se 

acoplan a las máquinas agrícolas, especialmente a los tractores (Carrera, 2003). 

 

 

 

3.7.2  Maquinaria, equipos y herramientas agrícolas 

 

 

La maquinaria agrícola es el conjunto de máquinas Implementos y Equipos que aprovechan 

directa o indirectamente la energía de una fuente motriz (Freitez, 2014). 

 

 

A. Tractores 

 

 

El tractor es un vehículo de trabajo  que posee motor propio diseñado  para desplazarse por 

sí mismo, arrastrar, accionar y empujar los distintos implementos o equipos utilizados en 

las labores agrícolas (Freitez, 2014). 

 

 

B. Motocultor 

 

 

El motocultor es una máquina agrícola de un solo eje y se opera por manillar; suele tener 

mediana potencia.  Pero en cambio, puede ser muy versátil con los numerosos implementos 

que se han venido desarrollando.  Es la maquinaria ideal para parcelas pequeñas o 

minifundios, muy frecuentes en los países del Sur de Europa, y también del sudeste 

Asiático, así como de otras partes del mundo; la fuerza del motor es bastante reducida 

(motores monocilíndricos de gasolina o diésel de unos 200 cc en promedio) pero queda 

compensada por la escasa velocidad, lo que le da una gran potencia.  Aunque también 
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puede emplearse en parcelas relativamente grandes con un asiento para el conductor 

(Camacho, 1991). 

 
 

Su empleo ha venido siendo sustituido parcialmente por los tractores más grandes, 

esenciales en las labores de integración parcelaria, como la que se ha llevado a cabo en 

Francia y en otros países, por lo que su uso ha venido limitándose cada vez más para las 

labores hortícolas, en jardinería y de ornamento en las parcelas minifundistas.  Los 

implementos del motocultor pueden variar desde las cosechadores, sembradoras, 

fumigadoras, transporte y hasta toma de fuerza para bombas de riego y otros fines.  Seguirá 

siendo esencial en las parcelas en los terrenos bastante desnivelados y fragmentados por el 

relieve (Arías, 2014). 

 

 

C. Cosechadora 

 

 

La cosechadora es una máquina agrícola de motor potente, peine cortador para segar las 

plantas maduras de cereales y un largo rastrillo que va delante de la máquina y gira sobre 

un eje horizontal. La maquinas cosechadoras de grano, pueden adaptarse fácilmente para 

cosechar cultivos tales, arroz, sorgo, trigo, cebada, maíz, soya, fríjol, arveja; por eso han 

constituido un verdadero avance en la tecnología agroindustrial ya que simplifican muchas 

de las labores en la producción y disminuyen los costos de la misma (Camacho, 1991). 

 
 
 

3.7.2. Equipos agrícolas de uso común en nuestro medio 

 

 

Los equipos agrícolas son un grupo de aparatos diseñados para abrir surcos en la tierra, 

desmenuzar, sembrar, fumigar, fertilizar el suelo y cosechar, que se utilizan con la finalidad 

de facilitar el desempeño del trabajo agrícola (Arías, 2014) 
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A. El arado 

 

 

El arado es un equipo agrícola diseñado para abrir surcos en la tierra; con el propósito 

fundamental de favorecer el proceso de germinación de la semilla y desarrollo del sistema 

radicular de la planta. A demás también sirve para cortar y nivelar la tierra, sostener las 

piezas del arado, fijar el tiro y servir de empuñadura. Existen dos tipos básicos de arado, 

pero los más conocidos en nuestro medio son: (Clavijo 1984). 

 

 

 Arado de vertedera 
 
 

También conocido como arado de rejas es uno de los implementos agrícolas más antiguos y 

es considerado como la herramienta esencial de labranza ya que es usado amplia mente en 

varios países para la roturación inicial del suelo.  Otro elemento básico en conocer del 

arado de vertedera, es su conformación, la cual se compone por un bastidor o chasis, en la 

cual se encuentran ubicados el enganche y los elementos operativos del arado.  Otra parte 

es la reja, que corta horizontalmente el prisma de tierra y para hacerlo presenta un borde 

cortante y una vertedera la cual levanta y voltea el suelo (Alvarado, 2004). 

 

 

 Arado de disco 
 
 

El arado de disco también corta, levanta, voltea y disminuya un prisma de tierra, pero a 

diferencia del de vertedera lo hace con un solo elemento operativo, el disco.  Los arados de 

discos son utilizados en suelos duros y secos en los cuales las rejas no pueden penetrar.  

Estos arados se comportan mejor que los de vertedera en suelos engramados y con raíces 

pesadas, en suelos muy arcillosos, adhesivos y abrasivos.  Es importante mencionar los 

elementos básicos del arado de disco, el cual se compone de chasis o bastidor, un sistema 

de enganche, porta discos, los discos, limpia discos y una rueda de guía.  Tiene alrededor de 

1 a 7 discos cóncavos, espaciados entre sí para cortar a 7 a 12 pulgadas cada uno (Alvarado, 

2004). 
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 Subsolador 
 
 

Es un implemento de labranza primaria, que se utiliza para romper estratos de suelo 

compactados que evitan la aceleración, filtración del agua y el desarrollo radicular de los 

cultivos. 

 
 

B. Rastra 
 
 

Conocido como implemento de labranza secundaria de uso frecuente debido a su fácil 

manejo y versatilidad.  Se emplea para nivelar el terreno, romper los terrones y remover el 

suelo y destrozar malezas, puede provocar debido a un mal o excesivo uso, un alto grado de 

erosión en los suelos.  La acción se ejecuta mediante un conjunto de discos dispuestos en 

un eje común y que giran solidariamente al avanzar en forma inclinada.  El objetivo de 

utilizar la rastra en las labores de labranza secundaria, es romper todos los terrones con una 

ligera inversión, dejando el suelo más mullido, nivelado y fiable para realizar la siembra 

(Carrera, 2003). 

 

 

C. Sembradora convencional 
 
 

Es un implemento utilizado para labores de siembra de cultivos que requieren una alta 

densidad y poco espaciamiento entre surcos, como el arroz o al contrario bajas densidades y 

mayores espaciamientos entre surcos como el maíz.  Las sembradoras convencionales, 

residen su nombre debido a que se requiere una preparación convencional del suelo para 

sembrar adecuadamente.  A demás la sembradora convencional requiere que se programe 

de forma manual la distribución del grano, es decir, el número de granos por metro, esto se 

logra mediante el ajuste o relación de sus engranajes o velocidad de dosificadores.  Este 

tipo de siembre requiere que el suelo este previamente preparada (Carrera, 2003). 
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D. Asperjador 

 

 

También conocidos como rociadores, pulverizadores y equivocadamente como boom, es 

utilizado para la aplicación de productos agroquímicos para la protección de cultivos y 

aplicación de fertilizantes, los hay de espalda, conocidos como bomba de mochila y los 

otros accionados mediante el tractor agrícola.  Un componente importante es el tamaño del 

tanque el cual depende del área a trabajar (Pérez, 1998). 

 
 

El asperjador está compuesto por un depósito de líquido (tanque), bomba de presión, tapa, 

boca, tanque y válvula de presión, correas, manguera, llave y la boquilla por donde sale el 

líquido para fumigar, sea insecticida, fungicida o herbicida.  La asperjadora manual se 

coloca en la espalda del rociador y este lleva colocada en la boca y nariz una mascarilla 

especial para evitar que los fuertes olores despedidos por la sustancia que expele el 

asperjador le hagan daño (Pérez, 1998). 

 

 

E.  Abonadora  
 
 

La abonadora es un equipo agrícola diseñado para distribuir fertilizantes; está compuesta 

por tres partes principales: la tolva o depósito del abono, el tubo de caída del fertilizante y 

el distribuidor del fertilizante (Arnal, 1993). 

 

 

F. Cosechadora 

 

 

Las cosechadoras, también conocidas como combinadas, son maquinarias agrícolas que se 

utilizan una vez que se han concluido todas las labores culturales que se practican al 

cultivo, para recoger o cortar el grano de algunos cultivos como: maíz y sorgo.  El uso de 

esta maquinaria permite reducir el tiempo de cosecha (Arnal, 1993). 
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G. Desgranadora 
 
 

Las desgranadoras son maquinaria o implemento agrícola que permite, separar el grano de 

la mazorco (olote), muchas desgranadoras modernas no solo separan el grano de la espiga, 

sino también la clasifica según los requerimientos programados por el operador.  

Actualmente las cosechadoras o combinadas traen integradas esta función de desgranado, a 

la vez que va cosechado y luego lo va almacenando en una tolva interna (Arías, 2014) 

 
 
 

H. Empacadora 

 

 

La empacadora es un equipo agrícola diseñado para empaquetar o empacar la paja de los 

cereales u otras plantas herbáceas forrajeras en balas (también llamadas pacas o alpacas). 

(Arías, 2014) 

 

 

 

3.8. Definición de servicio 

 

 

Un concepto muy común define los servicios como las actividades, beneficios o 

satisfacciones que se ofrecen en renta o a la venta, y que son esencialmente intangibles y no 

dan como resultado la propiedad de algo (Sandhusen, 2002) 

 

 

Por otra parte se definen los servicios como una obra, una realización o un acto que es 

esencialmente intangible y no resulta necesariamente en la propiedad de algo. Los servicios 

abarcan una amplia gama, que va desde el alquiler de una habitación de hotel hasta cortarse 

el cabello, ver una película u obtener asesoramiento de un abogado. Muchos servicios son 

intangibles, en el sentido de que no incluyen casi ningún elemento físico, como la tarea del 

consultor de gestión, pero otros pueden tener un componente físico (Kother, 2002). 
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3.8.1. Proveedor de servicios 

 

 

Los proveedores de servicios son empresas o personas físicas, cuya actividad busca 

responder las necesidades del cliente, que por su característica principal de servicio es 

intangible, es decir que no se pude tocar, pero así mismo el servicio está apoyado por 

bienes tangibles para lograr dicha actividad.  Ejemplo de proveedores de servicios: 

compañías telefónicas, de internet, transporte de mercancías y personal, servicios públicos 

y para estatales como luz, agua, así como servicios de entretenimiento, televisión, 

mantenimiento (Mankiw, 2009). 

 
 
 

3.8.2. Calidad en los servicios 

 
 

La calidad es una función permanente que redunda en los aspectos del trabajo de una 

organización.  Por ello, entra dentro de la misma la clasificación que términos como costo, 

pagos, activos y presupuestos.  La calidad se aplica a cualquier organización tanto si opera 

con fines lucrativos como si no.  Se aplica no solo a esas personas que trabajan 

gratuitamente, por la calidad se refiere a lo que la gente hace y cómo se comporta con los 

demás (Rosander, 1992). 

 
 

La calidad es una función permanente en una organización de servicios.  Son las personas 

de esta organización las que determinan si la función de la calidad se está llevando a cabo o 

no de forma aceptable.  El cliente es quien juzga finalmente si la calidad de esos servicios 

es satisfactoria y aceptable.  Esta es la razón por la que el cliente debe ser el centro de 

cualquier programa de mejora de calidad (Rosander, 1992). 

 

 

3.9. Análisis de la oferta y la demanda  

 

 

El análisis de la demanda y oferta supone el abordaje primeramente de los demandantes del 

servicio de mecanización agrícola del municipio, (los productores).  En segunda instancia 
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se analizará la oferta mediante el análisis de las empresas o personas que ofrecen el servicio 

de alquiles de maquinaria agrícola, para ello se describe cada variable a continuación. 

 

 

3.9.1. Demanda  

 

 

La demanda se define como la cantidad de bienes que los individuos adquieren depende de 

su precio. Mientras mayor sea el precio de un artículo, y todo lo demás se mantiene 

constante, menos unidades están dispuestas a comprar los consumidores de ese bien.  Casi 

todos los bienes obedecen la ley de demanda con pendiente negativa, según la cual la 

cantidad demandada de un bien disminuye cuando sube su precio (Samuelson, 2014). 

Hay muchos elementos detrás de la función de demanda de mercado: ingresos familiares 

promedio, población, precios de bienes relacionados, gustos y características especiales. 

Cuando éstos se modifican, la curva de demanda se desplaza (Samuelson, 2014). 

 

 

 

3.9.2. Demanda potencial insatisfecha 

 

 

Se llama demanda potencial insatisfecha a la cantidad de bienes o servicios que es probable 

que el mercado consuma en los años futuros, y sobre la cual se ha determinado que ningún 

productor actual podrá satisfacer si predominan las condiciones en la cuales se hizo el 

cálculo.  La estimación de la demanda insatisfecha resulta de la diferencia entre la cantidad 

proyectada demandada por los consumidores y la cantidad proyectada ofrecida por los 

competidores (Rosales, 2005). 

 

 

3.9.3. Oferta 

 

 

La oferta es el valor total de los bienes y servicios que las empresas estarían dispuestas a 

producir en un periodo dado.  La oferta es una función de los insumos disponibles, la 

tecnología y el nivel de precios.  Elementos distintos al precio del bien también afectan su 

oferta.  La influencia más importante está dada por su coste de producción, el cual está 
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determinado por el estado de la tecnología y por los precios de los insumos.  Otros 

elementos que influyen en la oferta son los precios de los bienes relacionados, las políticas 

gubernamentales y las características especiales (Samuelson, 2014). 

 
 
 

3.9.4. Modelo de la oferta y demanda  

 

 

Para entender el comportamiento de la economía debemos estudiar la curva de la oferta y la 

demanda conjuntamente.  El resultado es el modelo oferta – demanda agregada, que es el 

principal modelo que se utiliza para analizar las fluctuaciones económicas.  La economía 

alcanza el equilibrio macroeconómico a corto plazo cuando la producción agregada que se 

oferta iguala a la cantidad demandada (Krugman, 2007). 

 
 
 

3.9.5. Exceso de la oferta y la demanda  
 
 

Según los expertos en esta area, se produce un excedente o exceso de la oferta de un bien 

cuando la oferta del bien excede a la demanda.  El excedente se produce únicamente 

cuando el precio es superior al nivel de equilibrio. En otras palabras, es cuando la cantidad 

ofrecida, excede la cantidad demandada para un valor determinado del precio (Krugman, 

2007). 

 

 

Por otra parte, se produce una escasez o un exceso de demanda de un bien cuando la 

demanda de un bien excede a la oferta.  Una situación de escasez se produce únicamente 

cuando el precio es inferior a su nivel de equilibrio. (Krugman, 2007). 

 

 

3.10. Tecnología y su importancia en el sector agropecuario 

 

 

El productor agropecuario debe emprender un fuerte compromiso con la práctica 

sistemática de la innovación tecnológica. La tecnología tiene una importancia y utilidad en 
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el sector agrícola porque el uso de programas de cosecha modernizados, los productos 

acondicionados a los climas y suelos de cada región para lograr el verdadero desarrollo 

rural y el uso de maquinaria industrializada moderna son mecanismos que permiten adecuar 

el trabajo a las condiciones propias del cultivo y las competencias de calidad actual 

(Maroni, 2014).  

 

 

 

3.10.1. Competencia 

 

 

La mayoría de las estructuras del mercado no responden a situaciones de monopolio, por lo 

que, en mayor o menor medida, las empresas se enfrentan a una competencia directa que 

les obliga a rivalizar con otras organizaciones.  Muchas organizaciones consideran que su 

competencia la constituyen exclusivamente otras marcas de la categoría de producto y 

olvidan al consumidor, además de decidir que marca comprar, deciden satisfacer unas 

necesidades de determinada forma en detrimento de otras necesidades y formas de 

satisfacción (Talaya, 2008). 

 

 

Una empresa debe preocuparse por estudiar la conveniencia de las actividades que pueden 

favorecer su desempeño innovaciones o interacciones entre las actividades de su grupo.  La 

estrategia competitiva es la búsqueda de una posición favorable para la empresa dentro de 

un sector industrial que es el escenario donde compite (Talaya, 2008). 

 

 

 

3.10.2. El cliente  

 

 

La satisfacción del cliente se define como el agrado que experimenta el cliente después de 

haber consumido un determinado producto o servicio. O podría ser definido como el 

proceso que experimenta el cliente por el cual percibe y evalúa una supuesta experiencia 

(Kloter, 2003). 
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La satisfacción es una respuesta emocional del cliente ante su evaluación de la discrepancia 

percibida entre su experiencia previa/expectativas de nuestro producto y organización y el 

verdadero rendimiento experimentado una vez establecido el contacto con la organización, 

una vez que ha probado el producto (Vavra, 2000). 

 

 

3.11. Factores que influyen en la adquisición de bienes y servicios  
 

 

La cantidad que los consumidores planean comprar de un bien o servicio, depende de 

diversos factores, siendo los principales: el precio del bien o servicio, los precios de los 

bienes o servicios relacionados, los precios futuros esperados, el ingreso, la población, las 

preferencias de los consumidores (Parkin, 2006). 

 

 

Cuando uno o varios productos suelen ser muy solicitados por los compradores se dice que 

hay una buena demanda.  La demanda está determinada por algunos factores a saber: del 

gusto de los compradores, del precio del producto en comparación con otros, épocas del 

año, del dinero que dispongan los compradores, de la abundancia o escases del producto 

(Hernández, 2007). 

 

 

 

 

 



 

 
 

 
 
 
 

IV. METODOLOGÍA 

 

 

4.1.Descripción del lugar  

 
 

El presente trabajo se realizó en el área que comprende el municipio de Dulce Nombre de 

Culmí, que corresponde al departamento de Olancho, se ubica a orillas de la carretera 

principal del departamento, El municipio colinda al norte con el municipio de Iriona, al sur 

con el municipio de Catacamas, al este con los municipios de Brus Laguna y Puerto 

Lempira y al oeste con los municipios de San Esteban y Catacamas.  La ciudad de 

Catacamas es la más cercana a este municipio (Barahona, 2009) 

 

 
Es uno de los tres municipios más grandes del departamento de Olancho. Se localiza en una 

zona montañosa del departamento, compuesto por 27 aldeas y 104 caseríos; sus actividades 

principales son el cultivo del café, la ganadería y la agricultura; tiene una extensión 

territorial de 2,925.03 km², su población es de 33,085 habitantes con un aproximado de 

6617 hogares; con una densidad poblacional de 7,62 habitantes por km2 (INE, 2001). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 1.  Mapa del área donde se desarrollará la investigación 

https://es.wikipedia.org/wiki/Iriona
https://es.wikipedia.org/wiki/Catacamas
https://es.wikipedia.org/wiki/Brus_Laguna
https://es.wikipedia.org/wiki/Puerto_Lempira
https://es.wikipedia.org/wiki/Puerto_Lempira
https://es.wikipedia.org/wiki/San_Esteban_(Honduras)
https://es.wikipedia.org/wiki/Caf%C3%A9
https://es.wikipedia.org/wiki/Ganader%C3%ADa


21 
 

4.2. Materiales y Equipo 

 

 

Los materiales y el equipo que se utilizó en el desarrollo de este estudio fueron los 

siguientes: Papel bond, libreta, lápiz tinto, lápiz carbón, computadora, impresora, celular, 

memoria USB, carro, calculadora. 

 
 
 

4.3. Diseño del método de investigación 

 
 

Se aplicó una metodología de diseño no experimental y transversal, basados en un enfoque 

descriptivo de participación directa de los actores involucrados, mediante instrumentos de 

recolección de información, las cuales constituirán las herramientas metodológicas 

(encuestas).  La encuesta será aplicada a la unidad en estudio, esto permitirá la 

identificación, verificación y obtención de datos que contribuyan a dar respuesta a los 

objetivos planteados en esta investigación. 

 
 

La información se recopilo aplicando encuestas a los productores de granos básicos, 

horticultores y cualquier otro productor del municipio que demande de maquinaria agrícola 

en sus labores productivas, esto para evaluar la demanda.  Por su parte, para determinar la 

oferta se aplicarán encuestas a las empresas, personas naturales o entidades públicas que 

poseen maquinaria agrícola en el municipio y que ofrecen sus servicios de preparación de 

tierras y otras labores.  Para ello, se utilizarán encuestas diseñadas para tal objetivo, 

coherente con la capacidad de opinión, percepción y análisis de los participantes. 

 
 
 

4.4. Fuentes de información que se utilizaron  

 
 

Las fuentes de información que se utilizaron fueron las primarias y secundarias ya que en 

ellas se considera que se encuentra la información más objetiva y confiable, entre ellas: 
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Primarias 
 
 

 Entrevistas  

 Apuntes de investigación  

 Conferencias 

 
 
 

Secundarias 
 

 Libros de texto 

 Enciclopedias 

 Biografías 

 Sitios web 

 
 
 

4.5. Variables evaluadas  

 
 

La determinación de un mercado para un producto específico, requiere del análisis de 

algunas variables.  Entre las principales variables se encuentran la oferta y la demanda, 

evaluando al mismo tiempo cada una de las variables internas que las conforman y 

constituyen. 

 
 
 

4.5.1. La Oferta 

 
 

En las variables evaluadas para comprender y determinar la oferta de mercado, se evaluó el 

valor de los servicios de mecanización, nivel de tecnología agropecuaria mecanizada que 

posee, capacidad instalada o de resguardo con que cuenta, como la frecuencia y movilidad 

de maquinaria agrícola en el municipio.  Como indicadores que permitan medir y conocer 

la cantidad de empresas o personas que poseen maquinaria para su uso o renta a terceros. 
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4.5.2. La Demanda 

 
 

En el análisis de la demanda se evaluaron los hábitos, preferencias, cantidades, frecuencias, 

valor del servicio recibido y tendencias de preparación de tierras de los productores del 

municipio, como indicadores que permita conocer la cantidad de maquinaria requerido por 

cada uno de ellos, al igual que determinar el tipo de maquinaria que más utilizan, así como 

la frecuencia de uso por año y la forma en que prepara su tierra el productor, al igual que el 

precio que paga por el uso de la maquinaria en alquiler. 

 
 
 

4.5.3. Indicadores para evaluar la oferta  

 
 

La determinación de la oferta es un proceso complejo y amplio, ya que comprende a 

actividades donde varios productores y vendedores ofrecen sus productos y servicios a un 

precio establecido, un periodo y lugar determinado.  Por tal razón su análisis requiere del 

estudio de las variables siguientes: 

 
 
 
 
 

A.  Valor del servicio prestado 
 
 

Se utilizó la encuesta como herramienta para obtener la información referente a los precios 

de los servicios de maquinaria.  Como el precio en la mayoría de los casos determina las 

cantidades ofrecidas, su análisis es fundamental.  Las encuestas se aplicarán a los 

propietarios de maquinaria agrícola que ofrecen servicios a terceros en el municipio. 
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B.  Tecnología agrícola 
 
 

Para obtener la información necesaria que permito evaluar la tecnología mecanizada 

agropecuaria con que cuentan los propietarios de maquinaria, se aplicó una encuesta en 

cada una de los centros de alquiles, con el objetivo de medir y conocer el grado de 

competitividad con el que cuentas las empresas dedicadas a ofrecer estos servicios. 

 
 
 

C.  Capacidad instalada o de resguardo 
 
 

El alto costo de construcción de instalaciones de resguardo, es un elemento que puede 

condicionar a un propietario de maquinaria agrícola, para no aumentar su oferta de 

servicios en un mercado.  Por lo cual, se aplicaron encuestas que permita recolectar los 

datos necesarios para determinar qué tan importante es este factor como un limitante de 

mercado. 

 
 

A. Capacidad de Horas/maquina a ofrecer 

 

 

Conocer la capacidad o la cantidad de horas/maquina, que cada oferente de mercado posee, 

es un elemento indispensable, para el cálculo respectivo de la oferta total de mercado. En 

este sentido, se abordó a cada propietario de maquinaria agrícola que ofrecen servicios de 

preparación de tierra y otros, con el propósito de recolectar la información oportuna, que 

permita dar respuesta a uno de los objetivos planteados, el cual hace mención a conocer y 

determinar la oferta de mercado. 

 
 

4.5.4  Indicadores para evaluar la demanda 
 
 

La demanda es un proceso complejo, donde varios consumidores compran los productos y 

servicios a un precio establecido, un periodo y lugar determinado.  Por tal razón su análisis 

requiere del estudio de estos indicadores. 
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A.  El precio 
 
 

Como herramienta para recolectar la información se usaron encuestas, para evaluar el 

precio de los servicios de maquinaria agrícola recibidos.  Como este influye en las 

cantidades demandadas y en las cantidades ofrecidas según la ley de la oferta y demanda, 

su análisis es de suma importancia. 

 
 
 

B.  Gustos y preferencias del usuario 
 
 

Como método para obtener la información se usaron encuestas, para evaluar los gustos y 

preferencias de los productores demandantes de servicios de mecanización agrícola del 

municipio.  Conocer sus gustos, relacionas a la maquinaria que prefieren es fundamental ya 

que este es un elemento que influyen al momento de tomar la decisión de compra del 

servicio. 

 
 

C.  Frecuencias de uso 
 
 

Conocer la frecuencia con la que cada productor utiliza o requiere de maquinaria agrícola 

es de suma importancia, en el proceso de análisis de la demanda.  Por lo cual se aplicaron 

encuestas con el propósito de generar información que dé respuesta a esta variable. 

 
 

D.  Cantidad de horas maquina utilizada 
 
 

Para obtener la información referente a la cantidad de maquinaria que utilizan al año los 

productores, se utilizó la encuesta como herramienta metodológica, pues conocer la 

cantidad de horas maquina demandadas, es indispensable en el proceso de estimación de la 

demanda. 
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E.  Proveedor del servicio 
 
 

La encuesta es una herramienta oportuna que permitió evaluar y extraer la información 

pertinente a los principales proveedores de servicio de mecanización agrícola que hay en el 

municipio.  De esta manera es posible conocer que perfil y características tiene el principal 

proveedor de servicios mecanizados en la zona evaluada. 

 
 

4.6. Población  

 
 

La población para la presente investigación está conformada por parte de la demanda, por 

los hogares productores del municipio de Dulce Nombre de Culmí, los cuales son 152. Por 

parte de la oferta, estará conformado por las empresas, personas naturales, entidades 

públicas o entidades no gubernamentales que posean maquinaria agrícola, con fines de 

arrendamiento a terceros.  Dichos datos son necesarios ya que servirán como base para la 

investigación. 

 
 
 

4.7. Métodos de la selección de la muestra 

 
 

Para el desarrollo de la investigación se utilizó métodos de selección aleatoria con muestreo 

probabilístico, específicamente para el productor o demandante de servicios de maquinaria 

agrícola.   

 
 

De igual forma, se utilizó el método de muestreo no probabilístico, para las empresas, 

personas naturales o entidades dedicadas a prestar servicios de mecanización agrícola en el 

municipio. En este sentido, el número de oferentes es reducido (5).  Por tal razón, se 

abordarán todos los oferentes existentes en el municipio  

 
 
 
 



27 
 

4.8. Muestreo para determinar la demanda  

 
 

Para la determinación de la muestra poblacional basada en el productor del municipio, se 

utilizó la fórmula recomendada por Pachón (2006):    n = (Z²pqN) / (Ne² + Z²pq) 

 Nivel de confianza (Z) = 1.96 (95%)  

 Grado de error (e) =0.05  

 Universo (N) = 152 Productores 

 Probabilidad de ocurrencia (P) = 0.5 

 Probabilidad de no ocurrencia (Q) = 0.5   

 

 

=
(152)(1.96)2(0.5)(0.5)

(0.05)2(152 − 1) + (1.96)2(0.5)(0.5) 

𝑛 =
(152)(3.8416)(0.5)(0.5)

(0.05)2 (151) + (3.8416)(0.5)(0.5)
𝑛 = 145.9808

1.3379
𝒏 = 𝟏𝟏𝟎 𝑬𝒏𝒄𝒖𝒆𝒔𝒕𝒂𝒔

 

 
 

Una vez realizado los cálculos para determinar la muestra de la demanda, se ha concluido 

que se requiere de la aplicación de 110 encuestas, distribuidas en el municipio de Dulce 

Nombre de Culmi.  Mediante el método de selección de la muestra ya descrito. 

 
 
 

4.9. Determinación de la oferta 

 
 

Para la determinación de la oferta, basada en las empresas, personas naturales o entidades 

que ofrecen servicios de mecanización agrícola, se utilizó un método de cobertura total.  Es 

decir, se evaluaron todos los oferentes, que conforman el universo en estudio 
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4.10. Procesamiento y análisis de la información  

 
 

Una vez obtenida la información de cada una de las preguntas formuladas en las encuestas 

se procedió a ordenar, clasificar y procesar la información mediante el uso del programa 

estadístico SPSS-21 y Microsoft Excel, y finalmente se realizó el análisis de resultados, con 

el propósito de obtener las conclusiones que permitan darle respuesta a los objetivos 

planteados en la investigación, para posteriormente elaborar y brindar las recomendaciones 

pertinentes y necesarias para la publicación del documento final. 
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V. RESULTADOS Y DISCUSIÓN 

 
 

Los presentes resultados refieren a la investigación realizada en el municipio de Dulce 

Nombre de Culmí a fin de conocer la Demanda y Oferta de la mecanización agrícola en 

este sector; el estudio se realizó con agricultores de la zona y empresas que brindan dicho 

servicio. 

 
 
 

5.1. Análisis de la demanda 
 
 

5.1.1. Datos generales 
 
 

Se distribuyeron equitativamente las encuestas a fin de que se pudiese obtener información 

de agricultores ubicados en cada uno de las aldeas del municipio. Todos de género 

masculino oscilando en una edad promedio de entre los 36 años en adelante. 

 
 

Un 89% de los encuestado son los propietarios de las fincas estudiadas, el resto son los 

administradores. En su mayoría son 46% casados o 39% viven en unión libre. 

 
 

5.1.2. Aspectos de la producción 
 
 

Un 52% de los agricultores del municipio de Dulce Nombre de Culmí se dedican 

únicamente a la agricultura, sin embargo, el 48% restante realizan actividades agrícolas 

como pecuarias; con generalidad producen maíz (58%) y frijol (30%) (Ver Gráfico 1), lo 

cual en su mayoría siembra entre 1 a 6 manzanas (87%); teniendo un rendimiento de 1 a 20 

cargas (56%) en su mayoría. 
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Cuadro 1: Producción agrícola del municipio de Dulce Nombre de Culmí, Olancho. 

Productos Frecuencia % Mz por siembra Frecuencia % Rendimiento Frecuencia %

Maíz 64 58% 1 a 3 Mz. 75 68% 1a 10 cargas 30 27%

Pasto 7 6% 3 a 6 Mz. 21 19% 10 a 20 cargas 35 32%

Sandía 4 4% 6 a 9 Mz. 3 3% 20 a 30 cargas 14 13%

Frijol 33 30% 9 a 12 Mz. 3 3% 30 a 40 cargas 10 9%

Arroz 2 2% 12 a 15 Mz. 5 5% 40 a 50 cargas 10 9%

Total 110 100% Más de 15 Mz. 3 3% Más de 50 cargas 11 10%

Total 110 100% Total 110 100%

Productos Cantidad de Manzanas sembradas Rendimiento por manzana

Fuente:  Elaboración propia en base a los resultados del estudio

 
 
 

5.1.3. Aspectos geográficos 
 
 

Las propiedades están distribuidas, en su mayoría, en vega (55%), el resto se encuentran en 

llanura (22%) o en serranía (23%).Contando con vías de comunicación en buen estado 

(47%), estado regular (42%); 6% en excelente estado y un 5% en mal estado. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 2. Tipo de lugar en el que se ubican las tierras 
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5.1.4. Aspectos de tecnificación 
 
 

En relación a la forma en como preparan la tierra, la mayoría de los agricultores 

encuestados, lo hacen mediante mecanización agrícola un 63%, siendo un 37% la preparan 

mediante la tracción animal, mismos que dicen hacerlo debido al elevado costo del servicio 

de mecanización 70% y por el difícil acceso a sus tierras 30%. 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Figura 3: Forma de preparar la tierra. 
 
 
 

Según el Cuadro 2, de los agricultores que preparan sus tierras con mecanización, la 

mayoría (70%) prepara de 1 a 5 manzanas con mecanización. Un 21% de 6 a 15 manzanas 

y un 10% preparan más de 20 manzanas de tierra con mecanización  

 
 

Un 50% de los que usan mecanización agrícola en sus tierras realizan la siembra de forma 

manual y un 13% mediante sembradora convencional. Los que lo hacen manual es por alto 

costo del implemento (82%), Arraigo cultural (4%) y un 14% por la poca oferta de ese 

servicio. 
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Cuadro 2. Cantidad de manzanas y manera que prepara con mecanización. 

Manzanas que prepara con mecanización Manera en que realiza la siembra 

Respuesta F % Respuesta F % 

1 a 5 Mz. 44 70% 
Manual 50 79% 

6 a 10 Mz. 3 5% 

11 a 15 Mz. 10 16% Sembradora 

convencional 
13 21% 

Más de 20 Mz. 6 10% 

Total 63 100.0 Total 63 100% 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
 
 
 

Del total de agricultores que utilizan la mecanización agrícola para preparar sus tierras, la 

mayoría (89%) es por medio de un arrendatario, 5 (8%) agricultores son propietarios de la 

maquinaria y 2 (3%) lo realizan por medio de un custodio.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 4: Condición de la maquinaria que utilizan. 
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De los agricultores que arriendan la maquinaria, pagan por ella L. 900.00 un 14%, L. 

1500.00 (25%), L. 1800.00 (29%) y L. 2000.00 (32%); los cuales consideran estos precios, 

su mayoría, un 63.2% regular, 21.1% alto, 10.5% bajo y 5.3% exagerado. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 5. Precio que paga por el servicio de arrendamiento de maquinaria. 
 
 
 

5.1.5. Gustos y preferencias 
 
 

Cuadro 3 Especificaciones del tractor necesario para preparar las tierras 

Especificaciones del tractor necesario para la preparación de tierras 

Potencia Tracción 

Baja potencia 60hp 8 13% 
Tracción sencilla 

(2RM) 

Doble tracción 

(4RM) Mediana potencia 61-85hp 3 5% 

Alta potencia 85 hp 52 83% 3 60 

Total 63 100% 5% 95% 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
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Cuadro 4 Especificaciones del arado necesario para preparar las tierras 

Especificaciones del arado necesario para preparación de tierras 

Tipo de arado Implementos que utiliza 

Arado de disco 60 95% 
Solo arado Arado y rastra 

Arado, romplón 

y rastra Arado de vertedera 3 5% 

Total 63 100% 
6 25 32 

9.52% 39.68% 50.79% 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
 

 
 
Al preguntarles sobre qué tipo de sembradora utilizan, al momento de la siembra de sus 

cultivos, contestaron que: en su mayoría usan la sembradora convencional (73%) y un 27% 

utilizan la sembradora de siembra directa. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 6. Preferencia en el tipo de sembradora utilizada en los cultivos. 
 
 
 

Para preparar la tierra, los agricultores prefieren los tractores de alta potencia (83%) y un 

13% de baja potencia; siendo los tractores de doble tracción (95%) los que más usan. 

Igualmente, requieren de un arado de discos (95%) con rastra y romplón adjunto (50.79%).  
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5.1.6. Frecuencia de uso  
 
 

Del total de agricultores, un 83% cultivan sus tierras dos veces al año, un 13%una sola vez 

y un 5% más de 3 veces. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Figura 7. Veces al año que renta maquinaria agrícola. 
 
 
 

Horas / máquina utilizada 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 8. Veces al año que renta maquinaria agrícola. 
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La Figura 8, muestra que los agricultores rentan un aproximado de 1 a 30 horas / maquina 

cuando preparan sus tierras con arado, en su mayoría (88%). Un 6% renta de 31 a 40 horas / 

máquina y otro 6% más de 40 horas / maquina. 

 
 
 

5.1.7. Proveedor del servicio 
 
 

En cuanto a los proveedores de servicio de mecanización agrícola en el dmunicipio de 

Dulce Nombre de Culmí, los agricultores determinan que los servicios los adquieren por 

medio de una persona natural en su totalidad por lo que no lo hacen con empresas, ya que, 

según ellos, no existe ninguna empresa en la zona que brinda ese servicio. 

 
 
 

5.2. Análisis de la Oferta 
 
 

5.2.1. Información general 
 
 

Para analizar la oferta se encuestó a los 3 oferentes existentes en el municipio de Dulce 

Nombre de Culmí del servicio de mecanización agrícola; los cuales están ubicados en el 

casco urbano de Dulce Nombre de Culmí, Marañones y La Colonia.  

 
 

A continuación se hace el reporte demográfico de los encuestados: 
 
 

Cuadro 5. Oferentes de mecanización agrícola en el municipio de Dulce Nombre de Culmi 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 

 

# Nombre Residencia Género Cargo Edad Estado Civil

1 Justo Muñoz Culmí Masculino Propietario Más de 65 años Casado

2 Asdrual Mendoza Marañones Masculino Propietario 36 a 50 años Unión libre

3 Alex Mendoza La Colonia Masculino Propietario 36 a 50 años Unión libre
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Todos los oferentes son de género masculino y propietarios de la maquinaria que ofertan; 

oscilando en una edad promedio que oscila entre los 36 años en adelante. En su mayoría en 

unión libre. 

 
 
 

5.2.2. Precios 
 
 

En el Cuadro 6, el alquiler del arado oscila un precio promedio de L. 1566.00, una rastra de 

L. 1900.00, un ramplón de L. 900.00, una sembradora de L. 1333.33, asperjador de  

L. 1200.00 y una desgranadora de L. 40.00 por quintal. 

 
 

Cuadro 6 Precios de la maquinaria ofertada 

Oferente Arado/Mz Subsolador/Mz Rastra/Mz Romplón/Mz Sembradora/Mz Asperjador/Mz Combinada/Mz Degranadora/Q

Justo Muñoz 1,800.00L.             -L.                       1,800.00L.             1,800.00L.             1,600.00L.              -L.                       -L.                       40.00L.                      

Asdrual Mendoza 900.00L.                -L.                       -L.                       900.00L.                1,500.00L.              -L.                       -L.                       40.00L.                      

Alex Mendoza 2,000.00L.             -L.                       2,000.00L.             -L.                       900.00L.                 1,200.00L.             -L.                       40.00L.                      

Media Total 1,566.67L.             -L.                       1,900.00L.             900.00L.                1,333.33L.              1,200.00L.             -L.                       40.00L.                      
Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
 
 
 

Del total de oferentes, ninguno cuenta con todo la maquinaria para poder dar el servicio 

completo, sin embrago, de la maquinaria existente el señor Asdrúbal Mendoza es el que 

maneja los precios más bajos del mercado.  

 
 

Los oferentes expusieron que el precio que cobran por el servicio lo establecen en base al 

precio establecido por la plaza (67%) y el costo del combustible (33%). 
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5.2.3. Tecnología agrícola 
 
 

Ningún oferente cuenta con su maquinaria que sea únicamente comprada en Honduras; 2 de 

los oferentes la han comprado tanto en el país como en el exterior y solamente 1 ha 

adquirido su maquinaria en el extranjero. Dicha maquinaria ha sido adquirida en un tiempo 

reciente, entre 1 a 8 años contando con un sistema interno tradicional, ninguna es digital. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 9 Sistema interno de su maquinaria agrícola. 
 
 
 

5.2.4. Resguardo 
 
 

Como resguardo de la maquinaria, todos los productores cuentan con una galera para 

protegerla del ambiente o algún peligro, misma que tienen una capacidad de 1 a 3 

máquinas. 
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Cuadro 7. Resguardo de maquinarias 

Cuenta con galera para resguardo de maquinaria Total de máquinas que puede resguardar 

Respuesta F % Respuesta F % 

Si 3 100% 1 a 3 máquinas 3 100% 

No 0 0% 6 a 9 máquinas 0 0% 

Total 3 100% Total   3 100% 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
 
 
 

Cantidad horas / maquina disponibles 
 
 

Para dos oferentes, la demanda del servicio ha disminuido y uno si considera que ha 

aumentado. Considerando que su capacidad de hora/maquina es igual (2 oferentes) o mayor 

(1 oferente), tomando como referencia hace 3 años atrás hasta la actualidad. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 10. Capacidad de horas / máquina de hace 3 años en relación a la actualidad 
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La oferta de maquinaria agrícola en el municipio de Dulce Nombre de Culmí es la 

siguiente:  

 
 

 7 tractores,  

 6 arados,  

 0 subsolador,  

 4 rastras,  

 6 romplones,  

 6 sembradoras, 

 3 asperjadoras, 

 4 cosechadoras, 

 3 desgranadoras. 

 0 retroexcavadoras. 

 

 

 

 

 



 

 
 

Cuadro 8. Capacidad de horas / máquina del municipio de Dulce Nombre de Culmí. 

Oferente 

Justo Muñoz Asdrúbal Mendoza Alex Mendoza 
Total 

Máquinas Cantidad 
Vida 

útil 

Total 

Horas 
Cantidad 

Vida 

útil 

Total 

Horas 
Cantidad 

Vida 

útil 

Total 

Horas 

Tractores 3 10000 15000 2 10000 10000 2 10000 10000 7 

Arados 2 3000 3000 2 3000 3000 2 3000 3000 6 

Subsoladores 0 0 0 0 0 0 0   0 0 

Rastras 2 3000 3000 1 3000 1500 1 3000 1500 4 

Romplón 2 3600 3600 2 3600 3600 2 3600 3600 6 

Sembradoras 2 2000 2000 2 2000 2000 2 2000 2000 6 

Asperjadores 1 1600 800 1 1600 800 1 1600 800 3 

Cosechadoras 1 7000 3500 2 7000 7000 1 7000 3500 4 

Desgranadoras 1 8000 4000 1 8000 4000 1 8000 4000 3 

Retroexcavadoras 0 0 0 0 0 0 0   0 0 

Total 14     13     12     39 

Fuente: Elaboración propia en base a los resultados del estudio. 
 
 
 

Todos los oferentes rentan sus máquinas agrícolas con una frecuencia quincenal. 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

 
 
 
 

VI. CONCLUSIONES 

 
 

El sector de la mecanización agrícola del municipio de Dulce Nombre de Culmí está en 

proceso de desarrollo, debido a que cuenta con pocos oferentes y estos no están equipados 

con toda la maquinaria requerida para brindar un servicio completo.  

 
 

Entre los cultivos que más se dan en la zona son el de maíz y de frijol, mismos que, en su 

mayoría, los realizan en un promedio de entre 1 a 6 manzanas, logrando con ello un 

rendimiento por manzana de 1 a 30 cargas (69% de la población). Dichos cultivos los 

realizan en una frecuencia de dos veces al año, en su mayoría. 

 
 

El 63% de los productores utilizan mecanización agrícola para preparar sus tierras en un 

total aproximado de 1 a 5 manzanas, siendo la manera más usada la manual (79%) debido 

al alto costo del implemento.  

 
 

Dicha mecanización la realizan por medio de un arrendatario, pagando un precio promedio 

de L. 2000.00 por alquiler, precio que lo consideran regular (ni alto, ni bajo); utilizando un 

arado de discos con ramplón y rastra (50.79%). Rentan la maquinaria, dos veces al año en 

un promedio de 1 a 30 horas/ maquina. 

 
 

Respecto a la oferta, esta cuenta con una maquinaria comprada tanto en Honduras como en 

el extranjero, con un tiempo de compra que oscila entre 1 a 8 años. Esta maquinaria toda 

cuenta con un sistema interno de maquina tradicional. 
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Los oferentes creen que ha disminuido demanda de mecanización agrícola en el sector. 
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VII. RECOMENDACIONES 

 
 

Este tipo de investigaciones permite a los interesados actualizar los datos del sector a fin de 

darle el debido seguimiento al mismo, como al alumno, ampliar sus conocimientos 

investigativos; por lo que se recomienda darle seguimiento a dichos estudios y realizarlos 

con una frecuencia significativa. 

 
 

Es necesario incentivar al sector con programas de financiamiento que permita la compra 

de maquinaria por parte de los oferentes o cualquier interesado, a fin de que se pueda tener 

la oferta completa de mecanización agrícola y garantizar con ello la eficiencia de los 

procesos productivos, según sea el caso.  

 
 

Igualmente, el sector requiere de un plan de capacitación para el debido manejo de sus 

cultivos con miras al uso de mecanización agrícola en los mismos; dichas capacitaciones 

pueden ser realizadas por la Universidad Nacional de Agricultura o cualquier entidad del 

gobierno orientada al servicio del rubro agrícola del país. 
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Anexo 1.  Encuesta a aplicar a los usuarios del servicio de mecanización agrícola 

 

PERFIL DEL PRODUCTOR 
 

   NOTA DE CONFIDENCIALIDAD  
 

 

La información brindada y contenida en este documento es de carácter confidencial y para 

manejo exclusivo de la investigación de tesis. Diagnóstico de estudio de oferta y demanda 

de mecanización agrícola en el municipio de Dulce Nombre de Culmi. Llevada a cabo por 

la Universidad Nacional de Agricultura, a través de los estudiantes de último año de la 

carrera de administración de empresas agropecuarias. 

 

INFORMACIÓN GENERAL DEL ENCUESTADO 

Encuestado(a):  

Dirección:  

Barrio:  Fecha  

Genero Masculino  Femenina  
 

Cargo del encuestado 

1. propietario              2. Administrador               3. Otros           Especifique __________ 
 

Edad del entrevistado (años) 

1). 20-35                   2). 36-50                     3). 51-65                  4). Más de 65 
 

Estado civil 

1. Soltero                                2. Casado                               3. Unión libre  
 

4. Divorciado (a)                           5. Viudo  
 

 

I.   ASPECTOS DE LA PRODUCCIÓN 

1. ¿Tipo de actividad que realiza? 

a) Agrícola                           b) Pecuaria     

 

2. ¿En su actividad pecuaria de cuánto es su producción por ciclo? 

a) Cabezas de ganado: __________________ 
 

3. ¿En su actividad agrícola de cuánto es su producción por ciclo productivo? 

a) ¿Qué cultivo siembra? __________________________ 

b) ¿Cuantas manzanas? ___________________________ 

a) ¿Rendimiento obtenido?_________________________ 
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II. ASPECTOS GEOGRÁFICOS 
 

5.  ¿En qué lugar están ubicadas sus tierras? 

a) Vega                   b) Serranía                    c) Llanuras 
 

6.  ¿En relación a las vías de comunicación como es el acceso a sus tierras? 

a) Malo                  b) Regular                  c) Bueno                d) Excelente 
 

 

III.  ASPECTOS DE TECNIFICACIÓN 
 

7.  ¿De qué forma realiza la preparación de sus tierras para siembra? 

  a) Tracción animal           b) Mecanización agrícola. 
 

8.  Si utiliza la tracción animal para la preparación de sus tierras, ¿Cuál es la razón? 

a) Alto costo del servicio de mecanización                b) Arraigo cultural       

c) Difícil acceso a las tierras             d) Escaza oferta de proveedores de este servicio 

e) Otros           Especifique__________________________ 
 

9.  Del total de tierras que posee ¿Cuántas manzanas prepara con mecanización? 

Marque con “X” el valor que describa su situación 

          

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

          

11 12 13 14 15 16 17 18 19 >20 
 

10.  ¿Cómo realiza la siembra en las parcelas que a mecanizado? 

a) Manual                   b) sembradora convencional 
 

11.  Si utiliza la forma manual para la siembra ¿Cuál es la principal razón? 

a) Alto costo del implemento           b) Poca oferta de ese servicio         c) Arraigo cultural 
 

12.  Si existiera un empresa que le ofrezca estos servicios a un precio accesible, 

¿cambiaría su método de preparar sus tierras? 

a) Si                                       b) No 
 

13.  ¿Actualmente usa maquinaria agrícola para la preparación de sus tierras? 

a)  Si                                 b) No     
 

14.  ¿Cuál es su condición en relación a la maquinaria que utiliza? 

a) Propietario                   b) Arrendatario                    c) Custodio 
 

15.  Si es arrendatario, ¿Cuál es el precio que paga por el servicio de mecanización? 

a) ¿Precio del arado/manzana__________________________ 

b) ¿Precio del subsolador/manzana? ___________________________ 

b) ¿Precio del pase de la rastra/manzana?_________________________ 

c) ¿Precio del pase de romplom /manzana?_______________________ 

d) ¿Precio de la sembradora/manzana?___________________________ 

e) ¿Precio del asperjador (boom)/manzana?_______________________ 

f) ¿Precio de la combinada o cultivadora/manzana?________________ 

g) ¿Precio de la desgranadora/manzana o quintal___________________ 
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16.  ¿Cómo considera este precio? 

a) Bajo               b) Regular               c) Alto                d) Exagerado 
 

IV. SECCIÓN DE GUSTOS Y PREFERENCIAS 
 

17.  ¿Para la preparación de sus tierras requiere de un tractor? 

 a) Baja potencia (< a 60 hp)      b) Mediana potencia  (61-85 hp) c) Alta potencia > a 85 hp 
 

18.  ¿Para la preparación de sus tierras requiere de un tractor de tracción? 

a) Tracción sencilla (2RM)                   b) Doble tracción (4RM) 
 

19.  A la hora de preparar sus tierras para la siembra, ¿Qué tipo de arado prefiere? 

a) Arado de disco                       b) Arado de vertedera   
 

20.  Cuando prepara sus tierras para la siembra, ¿Qué implementos utiliza? 

a) Solo arado             b) Arado y rastra             c) Arado, romplon y rastra 
 

21.  A la hora de la siembra de sus cultivos, ¿Qué tipo de sembradora prefiere? 

a) Convencional                         b) Siembra directa 
 

V. SECCIÓN FRECUENCIA DE USO 
 

22.  ¿Cuántas veces al año cultiva sus tierras? 

a) Una vez               b) Dos veces              c) Más de tres veces      
 

23.  ¿Cuántas veces al año utiliza o renta maquinaria agrícola? 

a) Una vez               b) Dos veces              Tres veces                 Más de tres     
 

VI. SECCIÓN HORAS/MAQUINA UTILIZADA 
 

24.  ¿Qué cantidad de horas/maquina renta o utiliza cuando prepara sus tierras con 

arado? 

a) Cantidad de manzanas que prepara al año ________________________ 

b) Horas/maquina requerida por año 
 

Marque con una “X” el número que corresponda a la cantidad de horas/máquina que usted 

utilizadas o renta. 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 

21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 

41 42 43 44 45 46 47 48 49 50 51 52 53 54 55 56 57 58 59 60 

61 62 63 64 65 66 67 68 69 70 71 72 73 74 75 76 77 78 79 80 
 
 

VII.    SECCIÓN DEL PROVEEDOR DEL SERVICIO 
 

21.  ¿Quién le renta maquinaria agrícola? 

a) Una empresa              b) Una persona natural 
 

22.  ¿Cuántas empresas que ofrecen servicios de mecanización conoce? 
 

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 >de 10 
 

23.  ¿Considera que la cantidad de empresas proveedoras de este servicio son suficientes? 

a) Si                               b) No 

 

 

“GRACIAS POR COLABORAR CON SU TIEMPO Y ATENCIÓN”  
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Anexo 2.  Encuesta a aplicar a los propietarios de maquinaria agrícola del municipio 

 

 

PERFIL DEL OFERENTE 

 

   NOTA DE CONFIDENCIALIDAD  
 

 

La información brindada y contenida en este documento es de carácter confidencial y para 

manejo exclusivo de la investigación de tesis. Diagnóstico de estudio de oferta y demanda 

de mecanización agrícola en el municipio de Dulce Nombre de Culmi.  Llevada a cabo por 

la Universidad Nacional de Agricultura, a través de los estudiantes de último año de la 

carrera de administración de empresas agropecuarias. 

 

INFORMACIÓN GENERAL DEL ENCUESTADO 

Encuestado(a):  

Dirección:  

Barrio:  Fecha  

Genero Masculino  Femenina  

 

Cargo del encuestado 

1. propietario              2. Administrador               3. Otros           Especifique __________ 

 

Edad del entrevistado (años) 

1). 20-35                   2). 36-50                     3). 51-65                  4). Más de 65 

 

Estado civil 

2. Soltero                                2. Casado                               3. Unión libre  

 

3. 4. Divorciado (a)                           5. Viudo  

 

 

I. SECCIÓN DE PRECIOS 

 

1. ¿Cuál es el precio que cobra por el servicio de mecanización? 

c) ¿Precio del arado/manzana__________________________ 

d) ¿Precio del subsolador/manzana? ___________________________ 

h) ¿Precio del pase de la rastra/manzana?_________________________ 

i) ¿Precio del pase de romplom /manzana?_______________________ 
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j) ¿Precio de la sembradora/manzana?___________________________ 

k) ¿Precio del asperjador (boom)/manzana?_______________________ 

l) ¿Precio de la combinada o cultivadora/manzana?________________ 

m)  ¿Precio de la desgranadora/manzana o quintal___________________ 

 

2. ¿El precio que usted cobra lo establece en función de? 

a) Alto costo de la maquinaria                             b) Riesgo de rentar la maquinaria 

c) Costo del combustible                        d) Precio establecido por la plaza 

e) Otros                   Especifique _________________________ 
 
 

II. SECCIÓN DE TECNOLOGÍA AGRÍCOLA 
 

3.  ¿La maquinaria que usted renta donde la compro? 

a) Honduras                          b) Importada de otros países 
 

4.  ¿hace cuantos años compro su maquinaria? 

a) 1 a 4              b) 4 a 8           c) 8 a 12               d) Más de 12 

 

5. ¿Cómo es el sistema interno de sus máquinas agrícolas? 

a) Tradicional                     b) Digital (computarizado) 

 

 

III. SECCIÓN DE RESGUARDO 

 

6. ¿Cuenta con galeras o garaje para resguardo de su maquinaria? 

a) Si                             b)No 

 

7.  ¿Cuántas maquinas puede albergar su garaje de resguardo? 

a) 1 – 3              b) 3 – 6              c) 6 – 9              d) 9 – 12            e) Más de 12 

 

 

IV. CANTIDAD DE HORAS/MAQUINA DISPONIBLES 

 

8.  ¿Según usted como ha sido la demanda de servicios mecanizados en los últimos 3 años? 

a) Aumentado                   b) Disminuido               En qué porcentaje: _________ 

 

9.  ¿Relacionado a la capacidad de horas/máquina que poseía hace 3 años como es ahora? 

a) Menor                         b) Igual                      c) Mayor 
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10.  ¿Cuál es su capacidad de Horas/máquina que usted posee en total? 

a. Cantidad de tractores_____   Vida útil (Horas) _____________   Total horas ________ 

b. Cantidad de arados_____     Vida útil (Horas) _____________     Total horas ________ 

c. Cantidad subsoladores_____  Vida útil (Horas) _____________  Total horas ________ 

d. Cantidad de rastras_____   Vida útil (Horas) _____________   Total horas ________ 

e. Cantidad romplon_____     Vida útil (Horas) _____________     Total horas ________ 

f. Cantidad sembradoras_____  Vida útil (Horas) _____________  Total horas ________ 

g. Cantidad asperjadores_____  Vida útil (Horas) _____________   Total horas ________ 

h. Cantidad cosechadoras_____ Vida útil (Horas) ____________   Total horas ________ 

i. Cantidad desgranadoras_____ Vida útil (Horas) _____________ Total horas ________ 

j. Cantidad retroexcavadoras_____ Vida útil (Horas) __________ Total horas ________ 

 

11.  ¿Con que frecuencia renta sus maquinarias agrícolas? 

a) Diario         b? Entre semana        c) Semanal           d) Quincenal          e) Mensual 
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