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RESUMEN

El trabajo profesional supervisado se desarroll6 en la empresa Disagro, especificamente en el
departamento de Comayagua en el municipio de Siguatepeque y alrededores. Con el objetivo
de realizar la evaluacion de algunos de sus productos quimicos (insecticidas y fungicidas) en
algunos cultivos potenciales de la zona, de igual manera se generaron algunas estrategias de
marketing mediante un analisis de matriz FODA para que la empresa puede implementar para
una mejor comercializacion de los agro insumos que distribuye. Se hicieron monitoreos de
incidencia de plagas y enfermedades en los cultivos de repollo y tomate, en base a las
incidencias se recomendaron algunos productos distribuidos por Disagro los cuales fueron
evaluados para el control de la problematica presente en ambos cultivos y conocer el
comportamiento de los productos para disminuir dichas incidencias. En general Disagro es una
corporacion internacional de origen guatemalteco, lider de una linea completa de insumos

agricolas, agricultura digital y otras lineas de negocio en Centroamérica

Palabras claves: Incidencia, comportamiento, FODA.
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l. INTRODUCCION

Honduras al ser un pais dedicado a la agricultura actualmente cuenta con un sinfin de problemas
fitosanitarios los cuales han incrementado afio con afio de manera significativa, de tal manera
que se ha convertido en una de las principales dificultades en el control de cultivos ante los
diversos entes fitosanitarios sin el uso de agroquimicos, quienes son de mucha utilidad para

mejorar la eficiencia en la produccion.

Si bien es cierto, el uso y la exposicion a plaguicidas en Honduras plantea desafios ineludibles
para la salud publica, pues existe una preocupacion por los efectos en el cambio climatico y
salud humana de los residuos quimicos que nos son utilizados conscientemente. Esta y otras
razones son las que han tenido un impacto para el buen uso y manejo controlado de los insumos
en la agricultura, cuyo enfoque es dirigido a los problemas fitosanitarios con los que se lucha

dia con dia en el campo agricola.

Honduras es un pais con una importante actividad agricola, lo que implica un alto uso de
plaguicidas para proteger los cultivos, siendo el control quimico una buena opcién para el uso
de insecticidas, fungicidas y herbicidas para el control de plagas y enfermedades, sin embargo,
como buenos profesionales debemos tener los conocimientos basicos del mecanismo de accién
del producto, fenologia y manejo del cultivo que se desea explotar, para que de esta manera
podamos compartir todo este conocimiento importante a cada uno de los productores que dan

el sustento a nuestra nacion.



1. OBJETIVOS

2.1.General

» Establecer estrategias de comercializacion efectivas de agro insumos para la empresa

DISAGRO en el municipio de Siguatepeque, Comayagua.

2.2.Especificos

» Evaluar los productos quimicos Supralid 12 SL, Distrom 22.2 SC, Cepadik 5.7 SG,
Regalia Maxx 20 SC, Slatun 68.75 SC, Kasumin 2 SL en los cultivos potenciales de

la zona.

» Plantear estrategias de marketing que potencien la competitividad de la empresa

utilizando como base el analisis de la matriz FODA

» Capacitar a productores sobre el uso y manejo correcto de agroquimicos distribuidos
por la empresa DISAGRO



I11.  REVISION DE LITERATURA

3.1. Plaguicidas

Segln SENASA, (2019), Los plaguicidas, son herramientas necesarias en la produccion de
alimentos de origen vegetal para controlar plagas, enfermedades y malezas que, en caso de no
ser controladas, dafarian el cultivo o el alimento producido, provocando pérdidas y, por eso,

menos produccion de alimentos.

También se los conoce con la denominacion de productos fitosanitarios, pesticidas o
agroquimicos. Todas estas denominaciones se refieren a los insecticidas, fungicidas, herbicidas,

acaricidas, reguladores del crecimiento de plantas y coadyuvantes, entre otras clases de uso.

3.2. Clasificacion de los plaguicidas

La clasificacion de los plaguicidas se puede presentar de diversas maneras, estas pueden ser:

3.2.1. Segun el organismo que controlan

Fungicidas

Herbicidas

Insecticidas

Acaricidas

Ovicidas (TecnoEcuador, 2019).

NN NN



3.2.2. Segun su método de accion

De contacto

Son aquellos plaguicidas que actian al entrar en contacto con el organismo; Este tipo de
productos suele ser utilizado cuando la productividad es, justamente, de contacto. Es decir,
cuando la principal preocupacion es la de tratar los sintomas particulares que estan afectando a

dicho cultivo y, ademas, se busca un efecto inmediato (Jacto, 2021).

Sistémicos

Producto fitosanitario que, al aplicarlo en la planta, penetra hasta sus tejidos y a través de ellos
se distribuye por todas sus partes. De esta forma, se convierte en venenosa para la plaga, aunque
al aplicarse no cubra toda la superficie de la planta o no caiga directamente sobre los parasitos
(Bricopedia, 2022).

Residuales

Los plaguicidas residuales (persistentes) se mantienen activos en cantidades suficientes para
matar a las plagas por lo menos por una semana, varias semanas, y aln afios después de su

aplicacion (Lancaster, s.f.).

No residuales

Los plaguicidas no-residuales (no-persistentes) se descomponen rapidamente después de

aplicarse (Lancaster, s.f.).



Digestivos

Son plaguicidas que acttian con posterioridad a la ingesta y absorcion del toxico en el sistema
digestivo del organismo (UNA, 2023).

3.2.3. Segun el fin perseguido

Selectivos

Son plaguicidas que se utilizan para controlar y eliminar las malas hierbas que nacen en los
campos sin dafar el cultivo principal. De esta forma podemos controlar malas hierbas en funcion

de la especie y su categoria. Son mas que todo en productos como ser herbicidas (Calvo, 2021).

No selectivos

Los plaguicidas no selectivos o absolutos son productos que matan todas las plantas que

alcanzan sin distincion de especies (Jimenez, 2009).

3.2.4. Segun el grupo quimico o familias quimicas

Organicos

Los pesticidas organicos son aquellos que vienen de fuentes naturales. Estas fuentes naturales
usualmente son plantas, como en el caso de piretrum (piretrinas) rototenonas o riania
(insecticidas botanicos), o minerales como el acido bérico, criolita o tierra diatomacea. La

mayoria de los pesticidas organicos son insecticidas (home&garden, 1999).
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Inorgénicos

Son los que llevan a los insectos a un estado de asfixia y deshidratacion, utilizando elementos
como la silice y el acido borico. Estos elementos, dosificados en seco y en el lugar y

concentracion adecuados, resultan Gtiles para el control de plagas (kelttys, 2022).

Biologicos

Los biopesticidas son derivados de materiales naturales como animales, plantas,
microorganismos y minerales. Los bioplaguicidas son altamente especificos contra las plagas
objetivo y generalmente representan poco o ningun riesgo para las personas o el medio ambiente
(Perez, 2012).

3.2.5. Segun las propiedades fisico-quimicas

Explosivos

Son los pesticidas que pueden explosionar bajo efecto de una llama o que son mas sensibles a
los choques o a la friccion que el dinitrobenceno (Sanchez, 1984).

Comburentes

El término comburente se refiere a sustancias que en determinadas condiciones de temperatura
y presién pueden reaccionar con los combustibles para favorecer reacciones de combustion.
Esto se debe a que son sustancias oxidantes, por lo que propician reacciones de reduccion-
oxidacion (Sanchez, 1984).



Extremadamente inflamables

Es cuando un producto puede calentarse y finalmente incendiarse si entra en contacto con el aire
a temperatura ambiente; es un solido y puede incendiarse facilmente tras un breve contacto con
la fuente de ignicion y seguira ardiendo o se consumira después de retirada la fuente de ignicién;
es un gas y arde en el aire a una presion normal; en contacto con el agua o con aire humedecido
emite gases altamente inflamables en cantidades peligrosas; es un liquido que puede incendiarse

con ligeros indicios de ello cuando esta expuesto a una llama (Sanchez, 1984).

Facilmente inflamables

Son aquellos plaguicidas que a la temperatura normal al aire libre y sin aporte de energia pueden
calentarse e incluso inflamarse. En estado sélido, que pueden inflamarse facilmente por la breve
accion de una fuente inflamable y que continGan queméndose o consumiéndose después de
retirar la fuente inflamable. En estado liquido, que tengan un punto de inflamacion inferior a
21°C. Gaseosos, que son inflamables al aire libre a la presién normal. Que en contacto con el
agua o el aire hiumedo desprenden gases facilmente inflamables en cantidades peligrosas
(Sanchez, 1984).

Inflamables

Los pesticidas inflamables, son los que, por contacto directo, prolongado o repetido con la piel

o las mucosas, pueden provocar una reaccion inflamatoria u inflamable.

3.2.6. Segun su formulacién



Formulacion solida

Estos pueden presentarse de las siguientes maneras:

N N N N

polvo seco
granular

cebo

polvo mojable
polvo soluble
micro encapsulado

granulos de dispersion por agua)

Formulacion liquida

Estos pueden presentarse de las siguientes maneras:

N N N N SN

concentrados emulsionables

suspensiones concentradas o flotables

soluciones concentradas

concentrados liquidos para aplicaciones de ultra bajo volumen

aerosoles (CIP, s.f.).

Formulacion gaseosa

De forma gaseosa Unicamente se presentan de manera fumigante



3.2.7. Segun su grado de toxicidad

Cuadro 1. Clasificacion de los plaguicidas por su grado de toxicidad segun (CIP, s.f.).

DLs, *
Categor | Oral Dermal Descriptivo
ia Sélido Liquido Sélido Liquido
la 50menos | 200 menos |10 0 menos |40 o menos | Sumamente peligroso a la
salud humana
Ib 5a50 20a 200 10 a 100 40 a 400 Muy peligroso a la salud
humana
I 50 a 500 20022000 |100a 1000 |400a4000 | Moderadamente peligroso
a la salud humana
i Mayor a | Mayor a | Mayor a|Mayor a | Levemente peligroso a la
500 2000 1000 400 salud humana

3.3.Uso y manejo de plaguicidas

Existen algunas técnicas de uso de plaguicidas que deben ser més explorados aun

3.3.1. Aplicando dosis bajas, con técnicas adecuadamente elegidas

Pueden mantenerse una correcta presion sobre la plaga, disminuyendo el dafio sobre los

enemigos naturales. En los agro ecosistemas hay predadores no especificos como la hormiga, y

parasitos especificos cuya sensibilidad a los agroquimicos es mayor que la de muchas plagas.

La sensibilidad de esta fauna til es menos afectada si se elige adecuadamente el plaguicida y

la dosis, asi como el vehiculo, la oportunidad del tratamiento y la metodologia de dispersion.




3.3.2. Pulverizando selectivamente las zonas de un cultivo

En donde el muestreo haya detectado un aumento excesivo de la densidad de la plaga.

3.3.3. Detectando cuidadosamente el momento oportuno para efectuar

El tratamiento, es factible realizar pulverizaciones quimicas, ocasionando el menor dafio posible
a la fauna util que vive en el cultivo. Ese momento oportuno puede ser, por ejemplo, cuando los
parasitos naturales de la plaga se encuentran en una fase protegida o tolerante de su ciclo de
vida (REINHAZT, 1990).

3.4. Extension Agricola

En un sentido amplio, la FAO considera a la extension como una intervencion general para
promover el desarrollo rural asociandolo con otros sectores, y no sélo como un servicio de
transferencia de tecnologia. La extension tiene por fin garantizar la seguridad alimentaria y
reducir la pobreza rural. Como puede observarse en el siguiente diagrama, las funciones de la

extension superan la mera transferencia de tecnologia (DICTA, 2014).

3.5. Sistema de Extension Agricola

Se entiende como aquel conjunto organizado y relacionado de instituciones, profesionales,
familias rurales y grupos de interés que interactian para lograr un fortalecimiento de
competencias y capacidades de éstas, en las areas productiva, alimentaria, econémica y socio
ambiental. Los sistemas de extension utilizan frecuentemente procesos de educacién no formal
que pueden combinar la transferencia de conocimiento e informacion, la experimentacion y la
asistencia técnica (DICTA, 2014).
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3.6. Servicio de Extension

Es la actividad especifica de extension realizada u ofrecida por una determinada institucion.
Este Servicio puede encuadrarse en un Sistema Nacional o ser una actividad desligada del
mismo. Como la definicion indica, un sistema debe ser organizado y relacionado adecuadamente
para lograr sus fines, por lo tanto, una superposicién de servicios de extension no constituye un

sistema, ya que dificilmente cumple sus objetivos y pierde mucha eficiencia (DICTA, 2014).

3.7.Métodos de extension agricola

Estos métodos van a variar segun el proceso organizado de diferentes etapas para lograr la

adopcidn de tecnologia de extensionismo, estos pueden ser:

1. Métodos interpersonales:
v" Visita domiciliaria y de promocién
v" Visita predial y de seguimiento
2. Métodos Grupales:
v Reunioén informativa
v Gira educativa
v Dia de campo
v' Taller tedrico-practico
3. Métodos Masivos:
v' Campafia radial
v Campafia de afiches
v" Distribucion de material de consulta

3.8. Cualidades del Extensionista.

El Extensionista no debe considerarse sélo como intermediario o simple portador de ideas

ajenas. Debe ser un buen funcionario en su ramo, reconocer muy bien los problemas que

11



enfrenta, para que asi la comunidad pueda confiar en las soluciones que proponga. Tener
cualidades de pionero. Los problemas constituyen su pan cotidiano y donde no le parezca
haberlos, la funcién del Extensionista es buscarlos. No siempre el agricultor acepta las nuevas
técnicas de inmediato, continuando con su trabajo en forma tradicional. Por lo tanto, el
Extensionista debe dedicarse por entero a su trabajo y ser capaz de auxiliar a los demas con toda
satisfaccion, aunque no siempre reciba los agradecimientos que se merece. El es el que posee el
Conocimiento metodologico y técnicas de investigacion (planificacion, organizacion, disefio,
levantamiento de informacion, andlisis e interpretacion, conclusiones, recomendaciones,
andlisis de bibliografia) (analitica, practica, estadistica, cualitativo, cuantitativo,
experimentacion) (INATEC, 2005).

3.9. Incidenciay Severidad

La incidencia nos muestra la proporcién de plantas afectadas en una determinada area de cultivo,
mientras que la severidad nos indica el grado de dafio que estas plantas han sufrido debido a la
enfermedad. Estas medidas son clave a la hora de tomar decisiones informadas en cuanto a la
aplicacion de medidas de control. Al conocer la proporcién de plantas afectadas y la gravedad
del dafio, podemos determinar la urgenciay el alcance de las estrategias de manejo que debemos

implementar (Calvifio, 2023).

3.10. Muestreo al azar

Un muestreo al azar es un tipo de muestreo facil de llevar a cabo. Consiste en enumerar los
elementos de la poblacion y seleccionar al azar los elementos que integraran la muestra. En este
tipo de muestreo probabilistico cada miembro de la poblacion tiene la misma posibilidad de ser

seleccionado (Quifionez, 2016).

3.10.1. Tipos de muestreo al azar
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La muestra al azar tiene diferentes formas de realizarse. Entre las principales se encuentran las

siguientes:

v

v

Muestreo aleatorio simple: Es un proceso en el que cada integrante del publico objetivo
y cada muestra posible, tienen la misma posibilidad de ser elegidos.

Muestreo estratificado: Este tipo de muestreo tiene el objetivo de separar al publico
objetivo en segmentos exclusivos y homogéneos. Posteriormente se realiza una muestra
aleatoria simple en cada estrato.

Muestreo por conglomerados: En este procedimiento, los elementos del publico
objetivos son elegidos al azar naturalmente por agrupaciones. Estos, se seleccionan de
forma individual.

Muestreo sistematico: En este tipo de muestreo al azar se realiza una seleccion aleatoria
del primer elemento de la muestra, posteriormente se eligen los otros, a través de
intervalos fijos o sistematicos, hasta obtener el tamafio de la muestra requerido.
(Quifionez, 2016).
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IV. MATERIALES Y METODO

4.1. Descripcion del sitio de la préactica

El desarrollo de la practica profesional se llevo a cabo en la empresa DISAGRO, en el municipio
de Siguatepeque, Comayagua y zonas aledafas. Situado a 14°35'53.7"N de latitud norte y
87°49'48.8"W de longitud oeste. La PP se desarroll6 a partir del 22 de enero hasta el 22 de abril
del 2024.

Apvodes«as Asociacion @@
. .DesProductores Y.

Figura 1. Localizacion de la Ciudad de Siguatepeque, Comayagua donde se encuentra la Tienda
de DISAGRO.
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4.2. Materiales y Equipo

Para llevar a cabo el trabajo profesional supervisado se utilizaron los siguientes materiales:
marcadores, libretas, material impreso, computadora, camara fotografica, navaja, vehiculo,

regalias, carpas.

4.3. Descripcién de la Metodologia

El trabajo profesional supervisado se realiz6 en horarios de lunes a viernes de 7am a5 pmy los
dias sabados de 7 am a 12 meridiano, con un tiempo de duracion de 600 horas entre las fechas
de 22 de enero al 22 de abril del afio 2024.

4.4, Método

4.4.1. Método participativo

La practica consistio en el acompafiamiento técnico y comercializacion de agro insumos a través
de la empresa Disagro, utilizando un método vivencial, porque puse en practica mis
conocimientos adquiridos durante mi formacion académica; participativo, porque se realice
extension agricola con los productores brindado asesorias técnicas en campo del uso y manejo

de agroquimicos, evidenciando la eficiencia de los productos distribuidos por la empresa.

De igual manera, se realizé un andlisis FODA de la empresa, para conocer cuales son sus
fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas en el campo laboral, para asi plantear
recomendaciones que impulsen el incremento en la comercializacion de sus agro insumos,
convirtiendo dicha empresa en un ente competitivo para el mercado de productos fitosanitarios

en la zona.
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Finalmente, se realiz6 un acompafiamiento con productores brindando asistencia técnica y
capacitacion en el uso de agro insumos para cultivos horticolas, promocionando los diferentes
insumos de la empresa, tomando en cuenta las necesidades y los problemas que se presenten en

sus cultivos.

4.5. Descripcion de la practica

Fase de induccién

En esta fase se realiz6 la discusion acerca de la consistencia de la practica profesional con la
empresa, dando a conocer sus principales objetivos y desarrollo de la misma. Por parte de la
empresa Disagro, se recibio una induccion cerca del cédigo de conducta con el que la empresa
se rige, de igual manera, brindo la informacion de como surgieron y como ha sido su trayectoria

y expansion a lo largo de los afios para brindar soluciones al mundo de la agricultura.

Fase de reconocimiento de instalaciones

Dicha fase consiste en un tour por las instalaciones oficiales de Disagro, se hace el

reconocimiento de sus oficinas principales, sus bodegas, y su planta de fertilizantes en el pais.

Fase de reconocimiento de distribuidores estratégicos

En esta etapa el equipo técnico de Disagro en campo, brinda el reconocimiento por zona de cada
uno de sus aliados estratégicos para la distribucion de su cartera de productos a nivel nacional,
en este caso sus aliados estratégicos son cada uno de los agro servicios que distribuyen su linea

de productos.
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Fase de induccidn sobre la cartera de productos distribuidos por la empresa

En esta etapa el personal técnico de la empresa realiza una ardua capacitacion sobre la amplia
cartera de productos que poseen, indicando el funcionamiento de cada producto y hacia que va

dirigido.

Fase de reconocimiento de productores

Durante esta etapa los técnicos de campo realizan visitas constante a cada productor de las
distintas zonas del pais que tienen relacion estrecha con los agro servicios estratégicos que posee
la empresa a nivel nacional, la labor del técnico es darle seguimiento y asistencia técnica
totalmente gratuita a todo aquel productor que haga consumo de su paleta de productos, esta
labor se realiza con la ayuda de los agro servicios quienes brindan las direcciones de cada cliente
para poder apoyarle en campo.

Fase de desarrollo

El trabajo profesional inicio con el reconocimiento de cada uno de los incisos mencionados
anteriormente que la empresa realiza con cada uno del personal nuevo que ingresa a la empresa,
asi mismo como el personal que se distribuye en cada departamento de la empresa, a
continuacidn, se menciona cada una de las actividades que se realizaron durante las 600 horas

de duracion que comprendia la préctica profesional supervisada.

Asesoramiento técnico a productores
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En Disagro se brinda una asistencia técnica de calidad a cada uno de los productos comprendidos
en cada zona del pais, el personal es capacitado semanalmente con temas orientados al manejo
y cuidado de los diversos cultivos, de esta manera aseguran ser eficientes en el asesoramiento
técnico y brindar soluciones efectivas, se realizan visitas diarias a diversos productores, para
evaluar las condiciones de sus cultivos y en base a la problemética por la que ellos estén pasando
se puedan realizar recomendaciones con su linea de productos para mejorar y asegurar el ciclo
productivo; cabe mencionar que el asesoramiento que brindan los técnicos de la empresa es
constante desde el momento de la siembra hasta el momento de su cosecha con lo que la empresa

cumple su propo6sito, mas alimento y mas desarrollo para la region.

Visitas a agro servicios

Esta actividad es realizada por cada uno de los técnicos de la empresa con la finalidad de crear
un vinculo directo con estos distribuidores estratégicos para que puedan sentirse respaldados
por Disagro, en esta actividad se realiza lo que es brindar un servicio al cliente en cuanto a
recomendaciones de agro insumos, este trabajo es respaldado con la asistencia que se da en

campo, cerrando su ciclo con la compra de los productos en los agro servicios.

Dias de activacion

Los dias de activacion es una actividad gque se realiza en cada uno de los agro servicios como
aliados estratégicos con la finalidad de estimular o impulsar a los productores a adquirir la linea
de productos distribuidos por Disagro, en esta actividad se motiva a los productores
brindandoles regalias como ser libretas, lapices, sombreros, gorras, camisas, bolsos, mochilas,
entre otros accesorios de uso personal, cabe mencionar que los clientes que adquirian cualquier
producto de la linea Disagro eran recompensados con un producto extra de la linea de
insecticidas o fungicidas, para seguir fomentando al cliente a que confie en las herramientas con

las que la empresa cuenta.
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Charlas a productores

Esta actividad como fue plasmada en los objetivos, consistié en charlas orientadas al buen uso
y manejo de agroquimicos para que las plagas y enfermedades no generen resistencias, hacer
un buen uso rotacional de moléculas que garantice la eficacia de cada uno de los productos

distribuidos por Disagro y deméas empresas en general.

Dias de campo

Los dias de campo fueron espacios que se llevaron a cabo la agrupacion de diversos productore
para socializar y que los agricultores despejaran sus dudas e inquietudes con los técnicos del
cultivo en el que se realiza el dia de campo. En general un dia de campo es un método de
comunicacion con grupos de productores, tendiente a mostrar una o varias series de practicas
agricolas, realizadas en parcelas locales, con el objetivo de despertar el interés y los deseos de
adopcion de ellas, trayendo como consecuencia la transmision de un paquete de herramientas

distribuido por la empresa, en este caso los agro insumos con los que son tratadas las parcelas.

Participacion en eventos especiales

Durante el desarrollo de la practica profesional se dio la participacion en algunos eventos
especiales de relevancia para la empresa, hubo participacién con exhibicion de productos
agroguimicos y asesoramiento gratuito en la Feria del café 2024 realizada en la ciudad de
Siguatepeque, Comayagua; de igual manera, tuvimos el espacio de participar en el 12
aniversario de un aliado estratégico brindando asesoramiento técnico con regalias; y se presento
el caso del lanzamiento de un nuevo producto en la linea de insecticidas distribuidos por
Disagro. En general esta empresa tiene un lazo importante con la sociedad caso que siempre

gue pueda involucrarse y apoyar a la sociedad lo hara.
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Muestreo de plagas y enfermedades

El muestreo de plagas y enfermedades es una actividad que se realizo con la finalidad de conocer
las incidencias de plagas y enfermedades para poder realizar recomendaciones de algunos
productos distribuidos por Disagro y ser evaluados. Esta actividad fue realizada con un muestreo
al azar simple tomando en cuenta 4 puntos de muestreo con 25 sub muestras por punto para el
caso de plagas; en el caso de enfermedades se realizd con un método de muestreo al azar simple
de igual manera tomando en cuenta 20 sub muestras. Para llevar a cabo este muestreo se

elaboraron unas tablas de muestreo para cualquier cultivo en general.

En el muestreo de plagas y enfermedades se tomaron como cultivos modelos repollo y tomate,
estos fueron los cultivos en los que se realizaron los muestreos y posteriormente se evaluaron

ciertos productos quimicos distribuidos por la empresa.

El sitio donde se realiz6 la evaluacion de los insecticidas fue en la ciudad de Siguatepeque,
Comayagua; en la aldea de Cerro Blanco en las parcelas de repollo del productor Johny Mancia
con un area de siembra de media manzana a campo abierto; la evidencia puede ser corroborada

en él. anexo 15.

El sitio donde se realizd la evaluacion de los fungicidas fue en la ciudad de Siguatepeque,
Comayagua; en la aldea de EI Zapote en las parcelas de tomate del productor Pablo Morales
con un area de siembra de una manzana a campo abierto; la evidencia puede ser corroborada en

él. anexo 16.

Variables evaluadas
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Incidencia de plagas

La variable de incidencia de plagas fue evaluada en el cultivo de repollo realizando su primera
evaluacion a los 46 dias despues del trasplante (ddt), realizando 4 toma de datos con un intervalo
entre evaluacion de 4 dias, en este caso se evaluo la incidencia de Plutella Xylostella en sus
estadios larvales y demas estadios con la finalidad de realizar una recomendacion para la
evaluacion de algunos productos agroquimicos distribuidos por Disagro; en este caso se midid
el umbral de incidencia donde segun Ortiz, (2016) menciona que el umbral de incidencia de

Plutella Xylostella en esta larval permitido es del 3% por planta.

En el porcentaje de incidencia de plagas se contabiliz6 el nUmero de huevos, larvas, pupas,
ninfas y adultos antes y después de las aplicaciones con la siguiente formula.

Donde:

IP. Incidencia de plagas
NPE. NUmero de plagas encontradas

NPM. NUmero de plantas monitoreadas

Incidencia de enfermedades

La variable de incidencia de enfermedades fue evaluada en el cultivo de tomate, realizando su
primera evaluacion a los 48 ddt realizando 4 toma de datos con un intervalo entre evaluacion de

5 dias, en este caso se evalud la incidencia de tizon tardio (Phytophthora infestans) y peca
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bacteriana (Pseudomonas syringae pv. Tomato). Esta medicion se realiz6 con la finalidad de
realizar una recomendacion para la evaluacion de algunos productos agroquimicos distribuidos

por Disagro

El porcentaje de incidencia de enfermedades se midi6 con la siguiente formula:

x 100

IDPE = NPI
" NPE

Donde:
IDPE. Incidencia de dafio por enfermedad

NPI. Numero de plantas infectadas
NPE. NUmero de plantas evaluadas

Eficacia del producto

La eficacia del producto fue evaluada en base a la incidencia de plagas y enfermedades antes y
después de las aplicaciones de los productos agroquimicos utilizados, esta variable fue medida
en base a los dias que dio control cada producto, de esta manera se determind la eficacia del

producto.
Evaluacion de agroquimicos

En esta etapa se evaluaron productos para el control de larva de Plutella Xylostella en el cultivo

de repollo y productos para el control de tizon tardio y peca bacteriana en el cultivo de tomate.

A continuacién, se presenta un cuadro de los productos evaluados dando a conocer el nombre

comercial del producto y el ingrediente activo.
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Agroquimicos a desarrollar

Cuadro 2. Insecticidas evaluados y distribuidos por Disagro

Nombre del Ingrediente Dosis Control
producto Activo
500 ml/ Barril | Insecticida botanico de contacto e ingestion para el
Supralid 12 SL Berberina + control de acaros e insectos chupadores. (mosca
Ricina + blanca, trips), funciona como inductor de
Argemonina resistencia y potencializa otros productos.
+ Terthienyl
250 ml / Barril | Insecticida traslaminar de contacto e ingestion para
Distrom 22.2 SC | Acetamiprid el control de chupadores y larvas de lepiddptero.
+Indoxacarb
Cepadik 5.7 SG Emamectin 100 gr/ barril | Insecticida, larvicida traslaminar de accion por
Benzoato ingestion y contacto para el control de larvas de

lepidopteros.

Cuadro 3. Fungicidas evaluados y distribuidos por Disagro

Nombre del Ingrediente Dosis Control
producto Activo
Regalia Maxx | Extracto de 500 ml/ Barril | Fungicida botanico para el control de roya,
20 SC Reynoutria antracnosis, tizon temprano, peca bacteriana y
sachalinensis botrytis.
Kasumin 2 SL Kasugamicina | 500 ml / Barril | Fungicida-bactericida sistémico para el control de
hongos y bacterias.
Slatun 68.75 SC | Propamocarb + | 250 ml/ Barril | Fungicida selectivo sistémico y traslaminar para el

Fluopicolide

control de tiz6n tardio y mildiu velloso.
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V. RESULTADOS Y DISCUSION

5.1. Evaluacion de Distrom 22.2 EC + Supralid 12 SL

La evaluacidn de Distrom y Supralid se llevo a cabo en el cultivo de repollo, para la evaluacion
de estos productos, primeramente, se realizd un monitoreo de plagas para conocer las
incidencias que presentaban el cultivo. Segun el monitoreo realizado se encontré que el cultivo
presentaba un 9% de incidencia de larvas de Plutella Xylostella, 54.12% de incidencia de
huevos, 4.16% de pupas y 4.28% de adultos de la plaga mencionada anteriormente; en base a
estos resultados se realizé la recomendacion del uso de los insecticidas Distrom 22.2 EC +
Supralid 12 SL, con una dosis de 500 ml/ barril de Supralid y 250 ml/ barril de Distrom, cuyos

productos tienen efecto sobre el estado larval de esta plaga.

Las lecturas fueron tomadas en base al tiempo transcurrido, desde el momento en el que se
realizé el primer muestreo hasta los dias transcurridos antes y después de la aplicacion de los
productos a evaluar. Los muestreos se realizaron con intervalos de 4 dias para conocer la eficacia
del producto dentro de la planta y conocer sus dias control, para conocer esto se midieron las
incidencias para ver si incrementaban o disminuian después de la aplicacion de los productos

quimicos.
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Figura 2. Comportamiento Distrom 22.2 EC + Supralid 12 SL ante incidencia de Plutella
xylostella en el cultivo de repollo.

Como podemos observar en los graficos la aplicacion de Distrom 22.2 EC + Supralid 12 SL
tuvo efecto positivo sobre la incidencia de Plutella xylostella, disminuyendo significativamente
su incidencia en los distintos estadios de la plaga. En base a la grafica podemos decir que estos
productos tuvieron control por aproximadamente 6 dias en la planta, ya que a partir de los 54

ddt las incidencias empezaban a incrementar nuevamente.

5.2. Evaluacién de Cepadik 5.7 SG

La evaluacion de Cepadik se llevd a cabo de igual manera en el cultivo de repollo, para la
evaluacion de este producto, primeramente, se realizé un monitoreo de plagas para conocer las
incidencias que presentaban el cultivo. Segun el monitoreo realizado se encontré que el cultivo
presentaba un 6.92% de incidencia de larvas de Plutella xylostella, 45.12% de incidencia de
huevos, 2.96% de pupas y 2.28% de adultos de la plaga mencionada anteriormente; en base a
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estos resultados se realizo la recomendacion del uso del insecticida Cepadik 5.7 SG con una
dosis de 100 gr/ barril, producto que tiene efecto sobre el control de la larva.

Las lecturas fueron tomadas en base al tiempo transcurrido, desde el momento en el que se
realizd el primer muestreo hasta los dias transcurridos antes y después de la aplicacion del
producto a evaluar. Lo muestreos se realizaron con intervalos variados para conocer la eficacia
del producto dentro de la planta y conocer sus dias control, para conocer esto se medid las
incidencias para ver si incrementaban o disminuian después de la aplicacion del producto

quimico.
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Figura 3. Comportamiento Cepadik5.7 SG ante incidencia de Plutella xylostella en el cultivo
de repollo.

La aplicacion de Cepadik 5.7 SG tuvo efecto positivo sobre la incidencia de Plutella xylostella,
disminuyendo significativamente su incidencia Unicamente en sus estadios larvales, por otro

lado, los demas estadios de la plaga no fueron controlados ante la aplicacion del insecticida
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evaluado. En base a los resultados obtenidos este producto tuvo control sobre las larvas de
Plutella xylostella por aproximadamente 8 dias en la planta, ya que a partir de los 75 ddt las

incidencias empezaban a incrementar nuevamente.

5.3. Evaluacién de Slatun 68.75 SC

La evaluacion de Slatun se llevo a cabo en el cultivo de tomate, para la evaluacion de este
producto, primeramente, se realizé un monitoreo de enfermedades para conocer las incidencias
que se presentaban el cultivo. Segun el monitoreo realizado se encontré que el cultivo
presentaba un 45% de incidencia de tizon tardio (Phytophthora infestans); en base a estos
resultados se realizd la recomendacién del uso del fungicida Slatun 68.75 SC con una dosis de

250 ml/ barril, producto que tiene efecto sobre el control de tizon tardio.

Las lecturas fueron tomadas en base al tiempo transcurrido, desde el momento en el que se
realizo el primer muestreo hasta los dias transcurridos antes y después de la aplicacion de los
productos a evaluar. Lo muestreos se realizaron con intervalos de 6 dias para conocer la eficacia
del producto dentro de la planta y conocer sus dias control, para conocer esto medimos las
incidencias para ver si incrementaban o disminuian después de la aplicacion de los productos

quimicos.
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Figura 4. Comportamiento Slatun 68.75 SC ante incidencia de tizon tardio en el cultivo de
tomate.

La aplicacion de Slatun 68.75 SC tuvo efecto positivo sobre la incidencia de tizon tardio,
disminuyendo significativamente su incidencia. En base a los resultados podemos decir que este
producto tuvo control sobre el tizon tardio que presentaba el cultivo de tomate por
aproximadamente 12 dias en la planta, el producto en base a la grafica arroja que posiblemente

la incidencia seria erradicada en su totalidad.

5.4. Evaluacion de Regalia Maxx 20 EC + Kasumin 2 SL

La evaluacion de Regalia Maxx + Kasumin se llevo a cabo en el cultivo de tomate, para la
evaluacion de este producto, primeramente, se realizd un monitoreo de enfermedades para
conocer las incidencias que se presentaban el cultivo. Segun el monitoreo realizado se encontrd
que el cultivo presentaba un 38.75% de incidencia de peca bacteriana (Pseudomonas syringae
pv. Tomato); en base a estos resultados se realizo la recomendacion del uso de los fungicidas
Regalia Maxx 20 EC + Kasumin 2 SL con una dosis de 500 ml/ barril de ambos productos,

productos que tiene efecto sobre el control de peca bacteriana.
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Las lecturas fueron tomadas en base al tiempo transcurrido, desde el momento en el que se
realizo el primer muestreo hasta los dias transcurridos antes y después de la aplicacion de los
productos a evaluar. Lo muestreos se realizaron con intervalos de varios dias para conocer la
eficacia de los productos dentro de la planta y conocer sus dias control, para conocer esto se

midio la incidencia para ver si incrementaban o disminuian después de la aplicaciéon de los
productos quimicos.

Incidencia de Dafio por Peca Bacteriana
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Figura 5.Comportamiento Regalia Maxx 20 EC + Kasumin 2 SL ante incidencia de peca
bacteriana en el cultivo de tomate.

La aplicacion de Regalia Maxx 20 EC + Kasumin 2 SL tuvo efecto positivo sobre la incidencia
peca bacteriana, disminuyendo significativamente su incidencia. En base a los resultados

obtenidos podemos decir que este producto tuvo control sobre la peca bacteriana que presentaba
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el cultivo de tomate por aproximadamente 8 dias en la planta, el producto en base a la gréfica

arroja que posiblemente la incidencia seria disminuida en su totalidad.

5.5. Analisis de matriz FODA

El analisis FODA es una técnica que se usa para identificar las fortalezas, las oportunidades, las
debilidades y las amenazas de un negocio o, incluso, de algun proyecto especifico. Si bien, por
lo general, se usa muchisimo en pequefias empresas, organizaciones sin fines de lucro, empresas
grandes y otras organizaciones. En este caso realizamos un FODA de Disagro para recomendar

algunas estrategias de marketing para la empresa en la zona centro.

ANALISIS FODA DEPARTAMENTO PPC

ZONA CENTRO
Sl OPORTUNIDADES
* Posee un equipo de trabajo con alto * La zonacuenta con amplias areas
conocimiento técnico. productivas para el desarrollo de sus
* Tienen una relacién comercial solida con productos.
distribuidores estratégicos dentro de la * Las nuevas tecnologias permiten eficacia en
zZona. sus productos.

* Poseen una serie de programas benéficos
para productores dentro de la zona.

* Innovacién en su cartera de productos para
el servicio y satisfaccion de sus clientes.

* Cuentan con herramientas innovadoras
para el desarrollo del agro en el pais.

* Tienen un musculo financiero estable, que
permite darle desarrollo a sus lineas
comerciales.

FODA

DEBILIDADES AMENAZAS

* Poco personal para todo el potencial * La variacion del cambio climatico.

que exige la zona. * Uso incorrecto de los productos
= Poca publicidad de los productos en la agroquimicos.
zona. * Alta oferta de productos post
patentes{genéricos).
DISAGRO

Figura 6. Andlisis de matriz FODA del departamento de productos para la proteccion de
cultivos (PPC) zona centro de la empresa DISAGRO.

En base al analisis de matriz FODA que se realiz6 durante el desarrollo de la practica profesional

pudimos conocer las fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas con las que cuenta
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Disagro en la zona centro del pais. Conociendo cada una de estas caracteristicas creamos
algunas estrategias de marketing que pueden ayudar a incrementar las ventas de la zona centro

como beneficio para la empresa.

Programa informativo de television y radio.

Servicio a domicilio de venta de agroquimicos.

Programas de ensayos con productos de distribucién por la empresa.
Seminarios y congresos de temas de importancia agronémica

Publicidad por influencers exponentes del agro.

2 A

Jornadas de talleres y demostraciones

Estas son algunas de las estrategias que se proponen para que la empresa Disagro pueda
implementarlas con la finalidad de incrementar sus ventas y relacion con diversos productores

y aliados estratégicos.
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VI. CONCLUSIONES

La empresa FENORSA/ DISAGRO es una corporacion internacional de origen guatemalteco,
lider de una linea completa de insumos agricolas, agricultura digital y otras lineas de negocio
en Centroamérica. Ofrece a sus clientes el méas completo portafolio de productos, servicios y
tecnologias agricolas; importa, fabrica, formula, comercializa y distribuye fertilizantes, otros
productos asociados a la nutricion y proteccion de cultivos, equipamiento de riego y fertirriego,
plasticultura, semillas para la agricultura, bioestimulantes, bioldgicos, servicios y plataformas
de agricultura digital, servicios para agricultura de precision y aplicacion inteligente de insumos

gue mejoran la sostenibilidad agraria del pais.

Se evaluaron algunos de sus productos para la proteccion de cultivos obteniendo resultados
favorables ante situaciones criticas que se presentaron en los cultivos donde fueron aplicados
los productos, ejerciendo un control contundente ante plagas y enfermedades; en los cuales se
pudieron contabilizar los dias control que tenia cada uno de los productos, permitiendo un
desarrollo oportuno de las plantaciones, evitando cualquier tipo de perdida; esto permitio

conocer la eficacia de los productos con los que cuenta la empresa Disagro Honduras.

Se encontraron algunas fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas con las que contaba
la empresa en la zona centro del pais, lo que permitié plantear algunas estrategias de marketing
que puedan favorecer a la empresa en la venta y distribucion de insumos agricolas; de esta
manera la empresa puede darse a conocer un poco mas a nivel de zona e incluso pais, para poder
ofrecer a los productores el amplio catdlogo de insumos con el que cuentan y mostrar la
tecnologia que sus productos poseen.
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VIl. RECOMENDACIONES

Se le recomienda a la empresa DISAGRO implementar las estrategias de marketing generadas
por el analisis de matriz FODA, para que le permitan impulsar el desarrollo de sus productos

dentro del mercado local, con el apoyo de sus desarrollistas en campo.

Se recomienda a la empresa DISAGRO que realice convenios con la UNIVERSIDAD
NACIONAL DE AGRICULTURA para apoyar la investigacion de sus plaguicidas agricolas
y permitir que mas jovenes tengan la oportunidad de realizar su practica profesional en dicha

empresa.

Se recomienda a la empresa DISAGRO crear jornadas de capacitacion continua a los
productores de la zona sobre el uso y manejo de agroquimicos, de igual manera a jovenes de

institutos con vocacion agricola, que este tipo de actividades no sean tan paulatinas.
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ANEXOS

Anexo 1. Reconocimiento de las instalaciones oficiales de Disagro en San Pedro Sula.

Anexo 2. Reconocimiento de bodegas de almacenamiento de productos distribuidos por
Disagro.
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Anexo 3. Apoyo en ventas agro servicio FerreAgro.

Anexo 4. Visita en campo y toma de datos de incidencias de plagas para evaluacién
productos.
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Anexo 6. Productos evaluados para el control de Plutella Xylostella en el cultivo de repollo.
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Anexo 9. Visita en campo y toma de datos de incidencia de enfermedades para la evaluacién de
productos.

Anexo 11. Productos utilizados para el control de tizén tardio y peca bacteriana en el cultivo de
tomate.




Anexo 12. Participacion en exhibicién de productos para la feria del café Siguatepeque,
Comayagua.
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Anexo 13. Charlas sobre uso y manejo de agroguimicos con productores del zapote
Siguatepeque, Comayagua.

Anexo 14. Presencia de Disagro en aniversario de agro servicio Agrosol con regalias y
asesoramiento del uso de su linea de productos.




Anexo 15. Ejemplo de cuadro para medir incidencia de plagas.

CUADRO PARA MUESTREO DE PLAGAS

Fecha de monitoreo 16 de Febrero Nombre del Productor Johny Mancia

Area de siembra 4500 m2 (media manzana) Nombre del muestreador Diego Castillo

Cultivo Repollo Ubicacién Cerro Blanco-Siguatepeque Comayagua

Variedad del cultivo Grand vantage Altitud 1,100 mnsm

Edad del cultivo 46 ddt Cordenadas Geograficas 14°39'58" N 87°47'29" O

N° Plantas cultivadas 14,500 Punto de muestra Punto 1

° PLANTAS EVALUADA N° DE HUEVOS N° LARVAS N° PUPAS N° NINFAS N° ADULTOS
1 18 2 3 0 0
2 17 4 1 0 1
3 43 6 4 0 4
4 0 3 0 0 1
5 47 5 3 0 1
6 42 7 3 0 3
7 14 3 1 0 0
8 25 0 2 0 0
9 14 5 1 0 1
10 13 1 0 0 3
11 0 0 0 0 0
12 10 3 2 0 0
13 0 1 0 0 1
14 12 4 0 0 5
15 0 0 0 0 0
16 0 0 0 0 0
17 0 0 0 0 0
18 23 6 6 0 6
19 8 2 0 0 2
20 0 0 0 0 0
21 0 0 0 0 0
22 42 4 3 0 4
23 26 2 4 0 0
24 0 0 0 0 0
25 12 0 0 0 4

Total de Plagas 366 58 33 0 36
Promedio 14.64 2.32 1.32 0 1.44

Anexo 16. Ejemplo de cuadro para medir incidencia de enfermedades.

CUADRO PARA MUESTREO DE ENFERMEDADES

Fecha de monitoreo 19-feb Nombre del Productor Pablo Morales

Area de siembra 1Mz Nombre del muestreador Diego Castillo

Cultivo Tomate Ubicacién El Zapote-Siguatepeque, Comayagua
Variedad del cultivo Corsel-Paraiso-Pony-Temible Altitud 1,380 msnm

Edad del cultivo 55 ddt Cordenadas Geograficas 14°38'57" N 87°53'12"

N° Plantas cultivadas 10,846 Punto de muestra Punto 1

ENFERMEDAD PRESENTE: Tizon tardio

N° PLANTAS EVALUADAS N° PLANTAS SANAS N° PLANTAS INFECTADAS
1 1 0
2 1 0
3 0 1
4 1 0
5 0 1
6 0 1
7 1 0
8 1 0
9 0 1
10 1 0
11 0 1
12 1 0
13 1 0
14 1 0
15 0 1
16 1 0
17 1 0
18 0 1
19 1 0
20 0 0

Total 12 7
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